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Raul Barbieri, Direttore Commerciale, Veronafiere SpA

Superare le sfide, 
ripartire più forti

È stato un anno complesso per il settore del riscaldamento a biomassa, 
un anno segnato da oscillazioni e contraccolpi dovuti alla difficile 
congiuntura internazionale. Dopo il momento d’incertezza dato dalla 

pandemia, il mercato ha dovuto subire un ulteriore shock con la crisi dei 
carburanti e l’aumento del costo delle materie prime.
Chi ne ha risentito di più è stato il comparto del pellet, vittima anche di azioni 
speculative che hanno generato una sfiducia generale nel consumatore data 
da un’offerta troppo instabile ed altalenante. 
Tuttavia i segnali positivi non mancano: i dati rilevati indicano un ritorno del 
prezzo del pellet ai valori dell’anno 2021, ossia più alti della media storica 
ma comunque notevolmente più bassi rispetto ai picchi dell’autunno 2022. 
Anche la riduzione dell’aliquota dell’IVA, portata al 10%, ha aiutato ad 
alleviare la pressione sui prezzi di mercato. Quello che si nota ora è la voglia 
di far sentire ai consumatori che il periodo buio è passato, che può tornare a 
fidarsi dei produttori. 

La nuova edizione di Progetto Fuoco è alle porte, e per questo numero di PF 
Magazine abbiamo voluto sentire la voce, e l’opinione, di coloro che vivono 
quotidianamente dall’interno tutte le evoluzioni del settore. Nonostante le 
difficoltà di oggi, il comparto delle biomasse sta crescendo, si sta espandendo e 
le sfide che affronta oggi lo rendono più forte per domani. Si torna a respirare 
fiducia e a guardare al futuro con ottimismo. Lo dicono gli imprenditori di 
riferimento del comparto.

Progetto Fuoco è l’occasione di mostrare al pubblico questa ripresa, di mettersi 
in gioco e scommettere su un prodotto solido, sostenibile ed affidabile. 
Non ci stancheremo mai di ripetere che quella delle biomasse è un’energia 
rinnovabile, economica e sicura e per utilizzarla al meglio servono tecnologie 
di ultima generazione e soluzioni innovative. 
E proprio queste, insieme al grande tema della transizione ecologica, sono 
il cuore della manifestazione, che si conferma anche quest’anno punto di 
riferimento del comparto a livello internazionale. 
Per il 2024, forse più delle scorse edizioni, l’attenzione sarà puntata sul 
dialogo e lo scambio di proposte e prospettive tra aziende, associazioni ed 
istituzioni. 

La curiosità e le aspettative sono tante. 
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DM 186 DEL 07/11/2017
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Overcoming challenges, 
restarting stronger

I t has been a complex year for the biomass heating 
sector, a year marked by fluctuations and setbacks 
due to the difficult international economic situation. 

After the moment of uncertainty given by the 
pandemic, the market had to suffer a further shock 
with the fuel crisis and the rising cost of raw materials.

Who suffered the most was the pellet sector, which 
also fell victim to speculative actions that generated 
a general lack of consumer confidence given by an 
overly unstable and fluctuating supply. 

However, positive signs are not lacking: the data 
collected indicate a return of the pellet price to the 
values of the year 2021, i.e., higher than the historical 
average but still significantly lower than the peaks 
of autumn 2022. The reduction of the VAT rate to 10 
percent has also helped ease the pressure on market 
prices. What is noticeable now is the desire to make 
consumers feel that the dark period is over, that they 
can trust producers again.

The new edition of Progetto Fuoco is just around the 
corner, and for this issue of PF Magazine we wanted 
to hear the voices, and opinions, of those who live 
from the inside all the evolutions of the sector on a 
daily basis. Despite today’s difficulties, the biomass 
sector is growing, expanding, and the challenges it 
faces today make it stronger for tomorrow. People are 
breathing confidence again and looking to the future 
with optimism. Leading entrepreneurs in the sector 
say that.

Progetto Fuoco is an opportunity to show the public this 
recovery, to get involved and bet on a solid, sustainable 
and reliable product. 
We will never tire of repeating that biomass energy is 
a renewable, economic and safe energy, and to use it to 
its best advantage we need the latest technologies and 
innovative solutions. 
And it is precisely these, together with the great 
theme of ecological transition, that are at the heart of 
the event, which again this year confirms itself as the 
industry’s international benchmark. 
For 2024, perhaps more than the past editions, the 
focus will be on dialogue and exchange of proposals 
and perspectives between companies, associations 
and institutions. 

Curiosity and expectations are high. 
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www.nobisfire.it

SEMPLICEMENTE

UNICA
La prima stufa ibrida di Nobis  
unisce la praticità della combustione a pellet  
al fascino della combustione a legna.

Tutti i vantaggi in una stufa Nobis, Unica.

Interview with the general 
manager of Progetto Fuoco, 
Raul Barbieri

INTERVISTA AL GENERAL MANAGER  
DI PROGETTO FUOCO, RAUL BARBIERI

28 Febbraio - 2 Marzo 2024

Verona Exhibition Centre - Italy

L’ edizione 2024 di Progetto 
Fuoco si svolge in un momento 
molto particolare per il settore

Indubbiamente è un periodo 
molto complesso per il comparto 
del riscaldamento a biomassa. Il 
calo della domanda, soprattutto 
nel settore del pellet in Italia, ha 
raggiunto dimensioni importanti 
e sta mettendo a dura prova le 
aziende che devono far coesistere 
la necessità di trovare sbocchi 
di business con le complicazioni 
dovute alla riduzione dell’attività. 

Come hanno reagito gli espositori e 
gli operatori nei confronti di Progetto 
Fuoco a fronte di questa situazione di 
mercato?
In un contesto di mercato come 
quello attuale è comprensibile che 

le aziende si interroghino su quali 
strumenti di visibilità e promozione 
utilizzare per rimanere nel mercato 
e recuperare il business perduto.
Tutte le aziende concordano sul 
fatto che le difficoltà di mercato 
nascono principalmente per la 
perdita di fiducia da parte del 
consumatore verso un settore che 
non ha saputo, nell’immediato 
post covid, garantire stabilità 
all’andamento dei prezzi del 
combustibile.
Ora più che mai, quindi, che i prezzi 
sono ritornati sostanzialmente 
stabili occorre recuperare la 
fiducia del mercato presentando 
un comparto evoluto, solido, coeso 
a sostegno di una forma di energia 
che rimane la più sicura, la più 
economica e pulita.

T he 2024 edition of Progetto 
Fuoco takes place in a very 
special time for the sector

Certainly, it is a very complex 
period for the biomass heating 
sector. The drop in demand, 
especially in the pellet sector 
in Italy, has reached important 
dimensions and is putting a 
strain on companies that have 
to coexist the need to find 
business opportunities with the 
complications due to reduced 
activity.

How did exhibitors and operators 
react to Progetto Fuoco in the face of 
this market situation?

PF Magazine  |  7



In the current market environment, it is 
comprehensible that companies are questioning 
what visibility and promotion tools to use to stay in 
the market and recover lost business.
All companies agree that market difficulties arise 
mainly because of the loss of consumer confidence 
in an industry that has not been able, in the 
immediate post covid period, to provide stability to 
fuel price trends.
Now more than ever, therefore, that prices have 
returned to substantially stable there is a need to 
regain market confidence by presenting an evolved, 
solid, cohesive sector in support of a form of energy 
that remains the safest, cheapest and cleanest.
And Progetto Fuoco, by all accounts, represents the 
ideal stage.

What edition will this be in 2024?
We will further enhance the million-dollar 
investment in communication to support the sector 
to confirm the fundamental role of Progetto Fuoco 
in the promotion and visibility of biomass heating 
companies. We are working, in agreement with 
exhibitors, to bring as many international operators 
as possible to Verona, facilitating and simplifying 
their arrival as much as possible.
We have created numerous incentives for repeat 
visitors, ranging from free-badges to hotel hospitality 
to free shuttles to the fair. 
We equipped ourselves to bring thousands of 
foreign operators to Verona who had never before 
come to Progetto Fuoco, especially from France and 
Germany.

What will we see at Progetto Fuoco?
We will see the world’s best in wood and pellet 
burning stoves, fireplaces, boilers and cookers.
Also industry components, accessories, flue and 
barbecue. Also industry components, accessories, 
flue and barbecue.
Biomass heating companies, need to regain the 
positive feedback from the market, and the stage of 
visibility constituted by Progetto Fuoco is definitely 
the ideal opportunity. 
We are delighted with the response of companies 
that once again, and this year to a great extent from 
abroad, are rewarding Progetto Fuoco, which once 
again confirms itself as an essential appointment 
of international reference for the presentation of 
novelties and business opportunities.

Una grande Campagna di Comunicazione

• 	Radio 24 
live from Progetto Fuoco 

• 	Radio RAI

• 	Riviste tecniche 
Technical Magazine

• 	Newsletter e attività redazionale  
stampa e web 
Newsletters and activities print  
and web editorial

• 	PF Magazine 
• 	Repertorio-Annuario 2024-2025 

Directory-Yearbook 2024-2025

• 	SOCIAL  
Facebook – Instagram LinkedIn – 
You Tube

• 	Radio e TV locali  
(18 emittenti) 
Local Radio and TV  
(18 broadcasters)

• 	Cartellonistica 
Signage and billboards

• Il Corriere della Sera
• La Gazzetta dello Sport
• Il Sole 24 ore
• Repubblica
• Quotidiani locali

E Progetto Fuoco, a detta di tutti, 
rappresenta il palcoscenico ideale.

Che edizione sarà questa del 2024?
Potenzieremo ulteriormente 
l’investimento milionario in 
comunicazione a sostegno del 
comparto per confermare il 
ruolo fondamentale di Progetto 
Fuoco nell’azione di promozione 
e visibilità delle aziende del 
riscaldamento a biomassa. 
Stiamo lavorando, d’intesa con gli 
espositori, per portare a Verona 
il maggior numero possibili di 
operatori internazionali, favorendo 
e semplificando il più possibile il 

FIRE 
OBSERVER

“Prize X 2023”
Premio di design / the Design award

PROGETTO 
FUOCO
WEB GALLERY

webgallery.progettofuoco.com

Le Iniziative
Initiatives

A great Communication Campaign I N N O VAT I O N 
VILLAGE

Start-up Award

P R O G E T T O 
B O S C O
Area esterna / Outdoor Area

PF
MAGAZINE 

Numero speciale / Special Issue

loro arrivo a Verona.
Abbiamo creato numerosi incentivi 
per i visitatori abituali, che vanno 
dal free-badge, all’ospitalità 
alberghiera fino alle navette 
gratuite per la fiera. 
Ci siamo attrezzati per portare 
a Verona migliaia di operatori 
stranieri che non erano mai venuti 
prima a Progetto Fuoco, specie da 
Francia e Germania.

Cosa vedremo a Progetto Fuoco?
Vedremo il meglio a livello 
mondiale di stufe, caminetti, 
caldaie e cucine a legna e pellet. 
Inoltre componentistica di settore, 

accessori, fumisteria e barbecue.
Le imprese del riscaldamento 
a biomassa, hanno bisogno di 
ritrovare il riscontro positivo 
del mercato e il palcoscenico di 
visibilità costituito da Progetto Fuoco 
è senza dubbio l’occasione ideale. 
Siamo contenti per la risposta delle 
aziende che ancora una volta, 
e quest’anno in grande misura 
dall’estero, stanno premiando 
Progetto Fuoco che si conferma 
una volta di più appuntamento 
irrinunciabile di riferimento a livello 
internazionale per la presentazione 
delle novità e per le opportunità di 
business. 
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Si amplia la famiglia dei prodotti 5 STELLE Jolly Mec, 
ottenendo il massimo livello delle certificazioni ambientali:

- inserti e caminetti UNIVERSALJOLLY EVO QUICK 
   in tutte le sue varianti, 62, 68 e 80

- gamma stufe a legna PIXIE WOOD, 
   QUADRO+STEEL e QUADRO +CERAMIC.

Prodotti sempre più performanti e a basso impatto 
ambientale, sono questi gli obbiettivi di Jolly Mec 
nell’importante sfida di contribuire alla sostenibilità.

jolly-mec.it

NOVITÀ 5 STELLE
UNIVERSALJOLLY EVO QUICK conquista un nuovo livello di certificazione ambientale

__

PixieWood

__

Quadro+ steel

“Porteremo avanti il ripristino dell’Iva al 
10% sul pellet anche nel 2024”: Esordisce 
così Annalisa Paniz, direttrice generale 
di Aiel - Associazione Italiana Energie 
Agroforestali- guardando al futuro del 
settore del riscaldamento a biomassa. 
“Aver portato l’Iva al 10% ha determinato 
infatti la stabilizzazione del mercato, 
aumentando la trasparenza e la legalità 
soprattutto per quanto riguarda 
l’evasione fiscale e le frodi. In generale 
ora il prezzo del pellet si è stabilizzato 
sia dal punto di vista nazionale che 
internazionale”.

Ma tra il 2022 e il 2023 non è stato 
sempre così.
“Il mercato del pellet ha subito lo 
choc dell’aumento del prezzo del 
combustibile, portando ad una continua 

“We will bring forward the reinstatement of the 10% 
VAT on pellets also in 2024”: This is how Annalisa 
Paniz, director general of Aiel - Italian Association 
of Agroforestry Energies - begins, looking at the fu-
ture of the biomass heating sector. “Having raised 
VAT to 10% has in fact stabilised the market, in-
creasing transparency and legality, especially 
with regard to tax evasion and fraud. In general, 
the price of pellets has now stabilised both nation-
ally and internationally’.

But between 2022 and 2023 this was not always 
the case.
“The pellet market suffered the shock of rising fuel 
prices, leading to a continuous alteration of the mar-
ket. The result has been consumer disaffection.” 

What can Aiel and the institutions do to support 
the sector?

omass heating generators are more than 10 years 
old, and they are no longer compatible with air 
quality standards. Incentives, such as the “conto 
termico” (thermal bill), and calls for tenders are 
needed to replace outdated generators, boilers 
and stoves with new, much cleaner technologies 
as soon as possible. These new products have a re-
duced impact, are sustainable and can help in the 
transition process”.  

What do you expect from the 2024 edition of Progetto 
Fuoco?
“We expect that this edition aims to give optimism 
to the sector. The whole segment has to team up 
with Progetto Fuoco to give a representation to 
the public in the most positive way possible. In the 
2022 edition they succeeded in doing this and we 
trust that there will be a continuation to give confi-
dence to the industry”.

“We are the national reference association for the 
wood and energy sector and we still have a lot to 
work on. For more than 20 years we have been 
ensuring that politicians recognise our sector as 
a strategic energy segment, but also an environ-
mental and social one. This is an objective that is 
not being pursued immediately but continues on a 
daily basis” Paniz continues, “the idea is to create a 
steering committee for the three ministries - Made 
in Italy, Forestry and Energy - to work on com-
mon goals. We believe that it is necessary to give 
more weight to biomass in the ecological transition 
phase, otherwise the goal of renewable energies 
will hardly be achieved’. 

In the Italian market, what should we focus on 
in the future?
“We think that the modernisation of the installed 
generator fleet is crucial. Almost 80 per cent of bi-

Intervista a

Annaliza Paniz
Direttrice Generale

alterazione del mercato. Il risultato 
è stata la disaffezione da parte del 
consumatore”. 

Cosa possono fare Aiel e le istituzioni  
per sostenere il comparto?
“Noi siamo l’associazione nazionale 
di riferimento per quanto riguarda il 
settore del legno e l’energia e abbiamo 
ancora molto su cui lavorare. Da più 
di 20 anni facciamo in modo che la 
politica riconosca il nostro settore come 
segmento strategico energetico ma 
anche ambientale e sociale. Si tratta 
di un obiettivo che non si persegue 
nell’immediato ma che continua 
quotidianamente” continua Paniz, 
“l’idea è quella di creare una cabina di 
regia per i tre Ministeri - Made in Italy, 
Forestale e dell’Energia - per lavorare 
su obiettivi comuni. Crediamo che sia 
necessario dare un peso maggiore 
alle biomasse nella fase di transizione 
ecologica, altrimenti difficilmente si 
raggiungerà l’obiettivo delle energie 
rinnovabili”. 

AIEL
ASSOCIAZIONE ITALIANA ENERGIE AGROFORESTALI
VIALE DELL’UNIVERSITA’ 14
35020 LEGNARO PD
www.aielenergia.it

TROVACI  
FIND US

HALL 3  
STAND d6

Nel mercato italiano, su cosa bisogna 
puntare nel futuro?
“Pensiamo che sia fondamentale 
l’ammodernamento del parco generatori 
installato. Quasi l’80% dei generatori di 
riscaldamento a biomassa ha più di 10 
anni, e non sono più compatibili con gli 
standard imposti per la qualità dell’aria. 
Attraverso gli incentivi, come il conto 
termico, e i bandi gara è necessario 
sostituire al più presto i generatori, 
caldaie e stufe, ormai obsoleti con le 
nuove tecnologie molto più pulite. Questi 
nuovi prodotti hanno un impatto ridotto, 
sono sostenibili e possono aiutare nel 
processo di transizione”.  

Che cosa vi aspettate dall’edizione 2024 
di Progetto Fuoco?
“Ci aspettiamo che questa edizione 
punti a dare ottimismo al settore. 
Tutto il segmento deve fare squadra 
insieme a Progetto Fuoco per dare una 
rappresentazione al pubblico nel modo 
più positivo possibile. Nell’edizione del 
2022 ci sono riusciti e confidiamo che ci 
sia una prosecuzione per dare fiducia 
alla filiera”. 
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Per descrivere Progetto Fuoco, la più 
importante fiera al mondo sui sistemi di 
riscaldamento a biomassa in program-
ma a Veronafiere dal 28 febbraio al 2 
marzo 2024, bisogna conoscere chi vi 
prende parte. Tra gli storici espositori 
c’è Caminetti Montegrappa, azienda 
specializzata nella produzione di stufe 
e caminetti a pellet e a legna con sede 
a Pove del Grappa che vanta una storia 
lunga 47 anni. 

“Siamo fiduciosi nel futuro del settore 
delle biomasse e crediamo che il pellet 
resterà tra i prodotti 
più importanti” spiega Massimo 
Bernardi, Direttore Commerciale di 
Caminetti Montegrappa, “la causa 
principale della contrazione che 
ha caratterizzato il mercato della 
biomassa nel 2022, è stato l’aumento 
sconsiderato ed inaspettato del costo del 
combustibile pellet. Questo era arrivato 
a sfiorare i 15-16 euro 
al sacco in alcune zone 
d’Italia, portando sfiducia 
nel consumatore finale 
ad acquistare prodotti 
a pellet, che da sempre 
hanno rappresentato 
una valida alternativa 
o integrazione rispetto 
ai sistemi tradizionali di 
riscaldamento con un 
conseguente risparmio 

To describe Progetto Fuoco, the world’s most important 
trade fair on biomass heating systems scheduled to 
take place at Veronafiere from 28 February to 2 March 
2024, you need to know who is taking part. Among the 
long-standing exhibitors is Caminetti Montegrappa, a 
company specialising in the production of pellet and 
wood-burning stoves and fireplaces based in Pove del 
Grappa with a 47-year history. 

“We are confident in the future of the biomass sector 
and believe that pellets will remain among the most 
important products,” explains Massimo Bernardi, 
Commercial Director of Caminetti Montegrappa, “the 
main cause of the contraction that characterised the bi-
omass market in 2022 was the reckless and unexpected 
increase in the cost of pellet fuel. This had come close 
to 15-16 euros per bag in some areas of Italy, leading to 
a lack of confidence in the end consumer to buy pellet 
products, which have always represented a valid al-

Then there is the need for the confirmation of the 10% 
VAT on pellet fuel at least for the next few years, so that a 
transparent market is maintained to counter tax fraud”.
What do you expect from this year’s edition of 
Progetto Fuoco? 
“As every year we will participate with a stand of over 
1,000 square metres. I expect that the network of rela-
tionships with our dealer partners in the sector will be 
created, maintained and improved. This year we must 
succeed in instilling confidence in the industry, we have 
a positive vision of the future that we want to convey to 
our customers.
As a company, we are ready to face the challenges of 
the future, with ambitious and important goals. We 
want to make a concrete contribution to the transition 
to renewable energy, which does not stop at the mere 
idea. We are already ready to offer products in line 
with environmental sustainability regulations and 
standards”.

ternative or supplement to traditional heating systems 
with consequent cost savings. We are now seeing a slow 
and gradual recovery of the market, with a price that 
remains stable and is back in line with the pre-increase 
period. We have full confidence in pellets, and I believe 
we will return to last years’ volumes as soon as possible.
What should institutions and trade associations do to 
support the sector in your opinion?
“The wood and energy sector brings together about 14 
thousand companies, generating over 4 billion in turn-
over and employing over 72 thousand people. Biomass 
used in residential heating is already today the main 
renewable energy source, used by 1/4 of Italian house-
holds. These are important numbers, which should not 
be underestimated, but should rather be valorised” 
Bernardi continues. “it will be necessary for biomass to 
be recognised as one of the pillars of renewables in or-
der to achieve the 2030 European targets and the 2050 
decarbonisation targets. 

Intervista a

Massimo Bernardi 
Direttore Commerciale

economico. Ora assistiamo ad un lento 
e progressivo recupero del mercato, 
con un prezzo che resta stabile e che 
è tornato ad allinearsi con il periodo 
pre-aumenti. Abbiamo piena fiducia nel 
pellet, e credo torneremo quanto prima 
ai volumi degli scorsi anni”. 
Cosa dovrebbero fare le Istituzioni e le 
Associazioni di Categoria per sostenere il 
comparto secondo lei?
“La filiera legna e energia raccoglie 
circa 14 mila aziende, generando oltre 
4 miliardi di fatturato e contando oltre 
72 mila addetti. Le biomasse impiegate 
nel riscaldamento residenziale sono 
già oggi la principale fonte energetica 
rinnovabile, usata da un quarto 
delle famiglie italiane. Sono numeri 
importanti, che non vanno sottovalutati, 
ma che anzi devono essere valorizzati” 
continua Bernardi, “sarà necessario che 
le biomasse siano riconosciute come 
uno dei pilastri delle rinnovabili per 

raggiungere gli obiettivi 
europei del 2030 e quelli 
di decarbonizzazione 
del 2050. 

CAMINETTI MONTEGRAPPA SPA 
CON SOCIO UNICO

VIA ANNIBALE DA BASSANO 7/9
36020 POVE DEL GRAPPA VI

www.caminettimontegrappa.it

TROVACI  
FIND US

HALL 6  
STAND d50

C’è poi la necessità della conferma 
dell’IVA al 10% sul combustibile pellet 
almeno nei prossimi anni, in maniera 
tale che venga mantenuto un mercato 
trasparente, a contrasto delle frodi 
fiscali”. 
Cosa vi aspettate dall’edizione di 
quest’anno di Progetto Fuoco? 
“Come ogni anno parteciperemo con 
uno stand di oltre 1000 metri quadri. 
Mi aspetto che sia creata, mantenuta 
e migliorata la rete di relazioni con i 
nostri partners rivenditori del settore. 
Quest’anno bisogna riuscire ad infondere 
fiducia nel comparto, noi abbiamo una 
visione positiva del futuro che vogliamo 
trasmettere ai nostri clienti.
Come azienda siamo pronti ad 
affrontare le sfide del futuro, con 
obiettivi ambiziosi ed importanti. 
Vogliamo contribuire in maniera 
concreta alla transizione verso le 
energie rinnovabili, che non si ferma 
alla semplice idea. Siamo già pronti 
a proporre prodotti in linea con le 
normative e gli standard di sostenibilità 
ambientale”.

Interview with Massimo Bernardi - Sales Director

MCZ con sede a Vigonovo di 
Fontanafredda (Pordenone) è 
riconosciuta come uno dei principali 
attori europei nel settore del 
riscaldamento a biomassa. Al vertice 
c’è Riccardo Zanette, Amministratore 
Delegato del gruppo.

Il mercato del riscaldamento a biomassa 
ha avuto nel 2023 una forte contrazione 
rispetto al 2022. 
Quali sono state secondo lei le cause e 
quali sono le prospettive future?
“Dal mio punto di vista una delle cause 
principali della contrazione del 2023 si 
spiega con l’esplosione della domanda 
latente nell’anno 2022 a seguito della 
crisi energetica. Tutto ciò ha creato una 
grande corsa ai prodotti anticipandone 
le vendite che probabilmente avremmo 
registrato in futuro. Il settore più 

Mcz based in Vigonovo di Fontanafredda 
(Pordenone) is recognised as one of Europe’s lead-
ing players in the biomass heating sector. At the top 
is Riccardo Zanette, Managing Director of the group.

The biomass heating market contracted sharply in 
2023 compared to 2022. What do you think were the 
causes and what are the future prospects?
“From my point of view, one of the main causes of 
the contraction in 2023 can be explained by the ex-
plosion of latent demand in the year 2022 as a re-
sult of the energy crisis. This created a great rush of 
products in anticipation of the sales we were likely 
to see in the future. The most disadvantaged sector 
was pellets. The price reached very high figures 
due to speculation on the part of manufacturers. 
Speculation that saw no connection with market 
demand or product shortages. Now the price of 
pellets seems to have stabilised and hopefully this 

looking for cleaner and more advanced technolo-
gy, creating new stoves that work differently. And 
our new Core combustion technology is a concrete 
example.

As well as one of the market leaders, you have always 
been a key exhibitor at Progetto Fuoco. What do you 
expect from the 2024 edition?
“I am very curious about the next edition because 
this event will express the market sentiment after 
two very special years (2022 and 2023). All the 
companies in our sector are coming out of a peri-
od of continuous tension, so I expect new ideas that 
can evolve the product and our market”.

will take away the uncertainty among consumers.

What should the institutions and trade associations do 
to support the sector?
“I believe that Aiel is going in the right direction and 
should be supported for this. For some time now, 
the association has been involved in government 
advocacy activities aimed at creating policies to 
develop the forest economy, enhancing and caring 
for Italy’s forest areas. We need to adopt a policy 
that looks after our land because we currently im-
port large quantities of pellets. We only use 30 per 
cent of the annual forest regrowth, unlike the 75 
per cent used by Europe, so proper management of 
Italian forests would benefit the entire sector’.

Which products should we focus on for the future?
“Pellets continue and will continue to play an im-
portant role. We have focused on this product by 

Intervista a

Riccardo Zanette 
Amministratore Delegato

svantaggiato è stato quello del pellet. 
Il prezzo è arrivato a delle cifre molto 
alte a causa di speculazione da parte 
dei produttori. Una speculazione che 
non ha visto alcun collegamento con 
la domanda di mercato o la scarsità di 
prodotti. Ora il prezzo del pellet sembra 
essersi stabilizzato e speriamo che 
questo tolga il clima di incertezza nei 
consumatori.
Cosa dovrebbero fare le Istituzioni e le 
associazioni di categoria per sostenere il 
comparto?
“Credo che Aiel stia andando 
nella direzione giusta e per questo 
vada sostenuta. Ormai da tempo 
l’associazione è impegnata in attività 
di advocacy governativa volte alla 
creazione di politiche di sviluppo 
dell’economia forestale, valorizzando 
e curando le aree boschive italiane. 
Bisogna adottare una politica che 
guardi al nostro territorio perché 
attualmente importiamo grosse 
quantità di pellet. Noi utilizziamo 
solo il 30% della ricrescita boschiva 
annua, a differenza del 75% utilizzato 
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dall’Europa, per questo una corretta 
gestione dei boschi italiani porterebbe 
l’intero settore ad avere beneficio”. 
Quali sono i prodotti, su cui occorre 
puntare per il futuro?
“Il pellet continua e continuerà ad 
avere un ruolo importante. Noi ci 
siamo concentrati su questo prodotto 
cercando una tecnologia più pulita 
e avanzata, creando stufe nuove che 
lavorano in modo diverso. E la nostra 
nuova tecnologia di combustione Core 
rappresenta un esempio concreto.
Oltre che uno dei leader di mercato, lei è 
da sempre un espositore di riferimento di 
Progetto Fuoco. 
Che cosa si aspetta dall’edizione 2024?
“Ho molta curiosità per la prossima 
edizione perché questo evento 
esprimerà il sentimento del mercato 
dopo due anni (2022 e 2023) molto 
particolari. Tutte le aziende del nostro 
settore escono da un periodo di 
continue tensioni, per questo mi aspetto 
idee nuove in grado di far evolvere il 
prodotto e il nostro mercato”.

Interview with Riccardo Zanette - Managing Director
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IL FUOCO
AL CENTRO

EDILKAMIN Fire technology è la gamma 
per un target top-level, consapevole
ed esigente, per riscaldare la casa con 
soluzioni tecnologiche all’avanguardia a 
legna e a pellet, che rispettino l’ambiente.

#iosonoilfuocowww.edilkamin.com
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Edilkamin, leader del riscaldamento 
a legna, pellet ed azienda costruttrice 
di caminetti a creatrice di tecnologia 
per un riscaldamento domestico 
ecologico ed economico. Abbiamo 
intervistato Riccardo Borsatti, membro 
della famiglia proprietaria, per fare il 
punto della situazione del mercato del 
riscaldamento a biomassa. 

Il mercato del riscaldamento a biomassa 
ha avuto nel 2023 una forte contrazione 
rispetto al 2022.
Quali sono state secondo lei le cause e 
quali sono le prospettive future?
I dati registrati durante il biennio 21/22 
sono stati fortemente condizionati da 
una bolla generata nella fase post-Covid. 
Sarebbe stato naturale e prevedibile un 
rimbalzo tecnico che portasse ad una 
coerente contrazione, che in realtà è stata 
particolarmente marcata a causa delle 
forti speculazioni attuate sul combustibile 
pellet. Questo ha generato incertezza 
diffusa da parte del consumatore.La pro-
spettiva futura è a favore delle energie 
rinnovabili.
Le biomasse devono essere predominan-
ti tra i combustibili di utilizzo quotidiano. 
Cosa dovrebbero fare le Istituzioni e le 
Associazioni di Categoria per sostenere il 
comparto?
“Ci vorrebbe più informazione consa-
pevole. Trovo molta disinformazione 

Edilkamin, a leader in wood and pellet heating and 
a fireplace manufacturer creating technology for 
ecological and economical home heating. We inter-
viewed Riccardo Borsatti, a member of the owner 
family, to take stock of the situation in the biomass 
heating market. 
The biomass heating market contracted sharply in 
2023 compared to 2022.
What do you think were the causes and what are the 
future prospects?
The figures recorded during 21/22 were strongly 
influenced by a bubble generated in the post-Covid 
phase. It would have been natural and predictable for 
a technical rebound to lead to a consistent contrac-
tion, which in reality was particularly marked due to 
the strong speculation on pellet fuel. This generated 
widespread consumer uncertainty. The future out-
look is in favour of renewable energies. Biomass must 
be predominant among the fuels in daily use.

ties for growth.
Besides being one of the market leaders, you have al-
ways been a key exhibitor at Progetto Fuoco. What do 
you expect from the 2024 edition and what are your 
goals?
Progetto Fuoco has always been the reference exhibi-
tion in the woody biomass market. The turnout has al-
ways been rich and international, which is why expec-
tations remain high. At a time of general uncertainty, I 
expect the number of visitors to increase because the 
sector operators need more comparisons and certainty. 
The objective for us is always the same: to highlight the 
value of the company, which celebrated its 60th birth-
day on 18 September. Value represented by the good-
ness of the projects and strategies, the quality and ele-
gance of the products and valuable human resources. 
The new CEO Giorgio Fortini has recently taken of-
fice, to whom we renew our welcome and full con-
fidence.

What should the institutions and trade associations do 
to support the sector?
“We need more conscious information. I find a lot of 
misinformation spreading among the public about bi-
omass, which is seen as a form of pollution or the cause 
of deforestation and environmental problems. This is 
scientifically untrue information, but it has spread and 
had a very negative impact on the consumer. Aiel is 
pursuing this information policy, but work must also 
be done on a European scale’. 
Which markets do you think should be targeted for 
the future?
There have been markets for years that we can now 
consider mature (Italy and France among them) and 
others that are still expanding strongly. It is difficult to 
make medium- to long-term forecasts, but we believe 
that Europe as a whole will see the results achieved 
consolidated, at the same time guaranteeing good 
performance in those areas that still offer opportuni-

Intervista a

Riccardo Borsatti
Edilkamin

diffusa nel pubblico sulle biomasse, con-
siderate come forme di inquinamento 
oppure cause della deforestazione e dei 
problemi ambientali. Sono informazioni 
poco veritiere dal punto di vista scientifi-
co, ma si sono diffuse ed hanno avuto un 
impatto fortemente negativo sul consu-
matore. Aiel sta portando avanti questa 
politica d’informazione, ma va fatto un 
lavoro anche su scala europea”. 
Quali sono i mercati, secondo lei, su cui 
occorre puntare per il futuro?
Esistono da anni mercati che oggi pos-
siamo ritenere maturi (Italia e Francia 
tra tutti) ed altri ancora in forte espan-
sione. Difficile fare previsioni a me-
dio-lungo termine ma riteniamo 
che l’Europa tutta, vedrà consoli-
dati i risultati ottenuti, garantendo 
in parallelo buone performance 
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su quelle aree che offrono ancora oppor-
tunità di crescita.
Oltre che uno dei leader di mercato, lei è 
da sempre un espositore di riferimento 
di Progetto Fuoco. Che cosa si aspetta 
dall’edizione 2024 e quali sono gli 
obiettivi che si pone?
Progetto Fuoco è da sempre la fiera di 
riferimento nel mercato delle biomasse 
legnose. Il bacino di affluenza è sempre 
stato ricco ed internazionale, ragion per 
cui le aspettative permangono alte. In 
un momento di particolare incertezza 
generale, mi aspetto che il numero di 
visitatori aumenti perché gli operatori di 
settore necessitano di maggiori confron-
ti e certezze.
L’obiettivo per noi è sempre lo stesso: 
evidenziare il il valore dell’azienda, che 
ha compiuto 60 anni lo scorso 18 settem-
bre. Valore rappresentato dalla bontà 
dei progetti e strategie, dalla qualità 
ed eleganza dei prodotti e da preziose 
risorse umane. 
Si è da poco insediato il nuovo CEO Gior-
gio Fortini al quale rinnoviamo il nostro 
benvenuto e piena fiducia.

Interview with Riccardo Borsatti
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“La contrazione che c’è stata nel 2023 ri-
spetto al 2022 ha riguardato soprattutto il 
settore del pellet nel mercato della biomas-
sa. Il combustibile fossile ha raggiunto prez-
zi altissimi e di conseguenza tutto il settore 
dei combustibili, sia fossili che non fossili, ne 
ha risentito. Solo adesso stiamo comincian-
do a rientrare delle perdite dell’anno e a 
stabilizzarci su prezzi più sostenibili ed inte-
ressanti” esordisce Gianni Ragusa, Ammini-
stratore Delegato di La Nordica Extraflame, 
sintetizzando la forte contrazione che la fi-
liera ha subito negli ultimi tempi. 
La Nordica Extraflame, con sede a Montec-
chio Precalcino a Vicenza, è azienda leader 
nel settore del riscaldamento a legna e nella 
produzione di stufe a pellet. 

Quali sono, secondo lei, le prospettive 
future? 
“Il mercato della biomassa continuerà 
la sua corsa, seppur non raggiungendo 
i picchi degli anni passati, noi però 
ci crediamo. Per poter far crescere e 
continuare a rendere interessante la 
filiera della biomassa serve avere una 
certa stabilità, risultare convenienti e 
non altalenanti”.
Cosa dovrebbero fare le Istituzioni e le 
Associazioni di categoria per sostenere il 
comparto?
“Bisognerebbe fare più attenzione alla 
gestione forestale italiana. L’intera filiera 
della biomassa parte dai boschi e dalle 
foreste: mettendo mano al principio della 

“The contraction that took place in 2023 compared 
to 2022 mainly affected the pellet sector in the bi-
omass market. Fossil fuel has reached very high 
prices and consequently the entire fuel sector, both 
fossil and non-fossil, has suffered. We are only now 
beginning to make up for the year’s losses and sta-
bilise on more sustainable and interesting prices,’ 
says Gianni Ragusa, CEO of La Nordica Extraflame, 
summarising the strong contraction that the sector 
has suffered in recent times. 
La Nordica Extraflame, based in Montecchio 
Precalcino in Vicenza, is a leading company in the 
wood heating sector and in the production of pellet 
stoves. 

What, in your opinion, are the future prospects? 
“The biomass market will continue its run, albeit 
not reaching the peaks of past years, but we be-
lieve in it. In order to grow and continue to make 

are proving to be quite interesting.

What do you expect from the new edition of Progetto 
Fuoco, scheduled to take place from 28 February to 2 
March 2024 in Verona, and what are its objectives? 
“The 2024 edition will be one to which everyone 
will pay special attention because there are so 
many important questions and answers to be had 
from the sector. Our goals as a company are to re-
confirm the fact that we believe in this market and 
are convinced that it can continue to grow. The ma-
jor contraction that there has been is part of the job, 
although it has been stronger and more challeng-
ing in recent times and has put us all to the test. Our 
product is seasonal, so we are used to challenges, 
but it is important to look for and find stability in 
order to grow the supply chain”.

the biomass supply chain interesting, it is neces-
sary to have some stability, to be profitable and not 
fluctuate’.

What should the institutions and trade associations do 
to support the sector?  
“More attention should be paid to Italian forest 
management. The entire biomass supply chain 
starts from the woods and forests: if we get to grips 
with the work chain principle, the feedback will 
also be positive in everything else, be it fuel or ap-
pliances. The reconfirmation of the 10 per cent VAT 
on pellets would also be important, both to counter-
act the high energy prices and to prevent evasion”. 

Which markets should be targeted in the future? 
“All markets, both European and non-European. 
We must keep an eye on the closest European mar-
kets such as France, Spain, and Germany, which 

Intervista a

Gianni Ragusa 
Amministratore Delegato

catena di lavoro, il riscontro sarà positivo 
anche in tutto il resto, sia che si tratti di 
combustibili che di apparecchi. Sarebbe 
importante anche la riconferma dell’IVA al 
10% sul pellet, sia a contrasto del caro-
energia sia per osteggiare i fenomeni di 
evasione”. 
A quali mercati occorre puntare in 
futuro? 
“Tutti mercati, sia europei che 
extraeuropei. Bisogna dare un occhio ai 
mercati europei più vicini come Francia, 
Spagna, Germania, che stanno risultando 
piuttosto interessanti”. 
Cosa si aspetta dalla nuova edizione di 
Progetto Fuoco, in programma dal 28 
febbraio al 2 marzo 2024 a Verona, e 
quali sono gli obiettivi che si pone?
“Quella del 2024 sarà un’edizione a cui 
tutti presteranno particolare attenzione 
perché sono tante le domande e le 
risposte importanti che si cercano di avere 
dal settore. Gli obiettivi che ci poniamo 
come azienda sono quelli di riconfermare 
il fatto che crediamo in questo mercato 
e siamo convinti che questo possa 
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continuare a crescere. La contrazione 
importante che c’è stata fa parte del 
lavoro, anche se negli ultimi tempi è stata 
più forte ed impegnativa e ci ha messo alla 
prova tutti. Il nostro prodotto è stagionale, 
quindi siamo abituati a misurarci con le 
sfide, ma è importante cercare e trovare 
una stabilità per far crescere la filiera”. 

Interview with Gianni Ragusa - CEO

Il mercato del riscaldamento a biomassa 
ha avuto nel 2023 una forte contrazione 
rispetto al 2022. “le cause sono state 
molteplici, dalle tensioni di tutto il 
comparto energietico, alla situazione 
climatica, abbiamo avuto un inverno 
molto mite, all’improvviso aumento del 
prezzo del pellet spiega Nicola Micheletti, 
Direttore della Bioenergy Division 
di Unical. “Questo ha disorientato e 
intimorito il consumatore finale che ha 
visto perdere una parte di risparmio 
nell’utilizzo delle biomasse, da sempre 
fattore fondamentale”.
 Quali sono le prospettive future?
“Credo sia stato chiaro a tutti che con 
dei prezzi così elevati delle biomasse 
non si va da nessuna parte e che 
serve avere una certa stabilità nel 
prezzo ad un livello ragionevole per 
poter riconquistare la fiducia del 
consumatore. Serviranno ancora 
un paio di stagioni termiche per far 

The biomass heating market contracted sharply in 
2023 compared to 2022. “The causes were many, 
from the tensions in the entire energy sector, to the 
weather situation - we had a very mild winter - to 
the sudden increase in the price of pellets, explains 
Nicola Micheletti, director of Unical’s Bioenergy 
Division. “This has disoriented and frightened the 
end consumer, who has seen a part of the savings 
in the use of biomass, which has always been a fun-
damental factor, lost”.
 
What are the future prospects?
“I think it has been clear to everyone that with such 
high biomass prices we are not going anywhere 
and that we need to have some stability in the price 
at a reasonable level in order to regain consumer 
confidence. It will take another couple of thermal 
seasons for the sector to recover. Europe, and also 
the Italian government, have realised that biomass 

is needed to achieve the goals set in reducing en-
vironmental impact. We are convinced that elec-
trification alone is not enough to complete the en-
ergy transition, other renewable energies must be 
united, working together. Biomass is one of the key 
renewable sources’.

What should institutions and trade associations do 
to support the sector?
“Certainly a fundamental point is the need to find 
confidence and stability for the entire sector. We have 
tools, such as the heat bill or tax deductions, that play 
to our advantage, but the institutions must give us sta-
bility and security in their application. The subsidies 
must be made stable and lasting, otherwise the end 
customer will continue to be sceptical’. 

In your opinion, which markets should be targeted 
for the future?

“Our company, Unical, works on the main 
European countries such as France, and Germany, 
without neglecting Italy, where we believe we 
can grow. We need to pay special attention to the 
German countries where there is a shift from wood 
to pellets”.

What do you expect from the 2024 edition 
of Progetto Fuoco? 
“Progetto Fuoco is a benchmark and this year we 
expect an evolution towards 5-star, certified and 
environmentally sustainable products. It is an im-
portant trade fair that manages to give us visibility 
on the market and in which we believe and invest 
a lot. We also expect this edition to take stock of the 
current situation, framing how we can develop the 
market, which is certainly destined to evolve”.

Intervista a

Nicola Micheletti
Direttore Bioenergy Division

riprendere il settore. L’Europa, e anche 
il governo Italiano hanno capito che c’è 
bisogno della biomassa per raggiungere 
gli obiettivi posti nel ridurre l’impatto 
ambientale. Siamo convinti che la 
sola elettrificazione non basta per 
completare la transizione energetica, 
bisogna unire altre energie rinnovabili, 
lavorare insieme. La biomassa è una 
delle fonti rinnovabili fondamentale”.
Cosa dovrebbero fare le istituzioni e le 
Associazioni di Categoria per sostenere il 
comparto?
“Sicuramente un punto fondamentale 
è la necessità di trovare fiducia e 
stabilità per tutto il settore. Noi abbiamo 
degli strumenti, come il conto termico 
o le detrazioni fiscali, che giocano 
a nostro vantaggio ma le istituzioni 
devono darci la stabilità e la sicurezza 
nell’applicazione. Gli aiuti vanno resi 
stabili e duraturi, altrimenti anche il 
cliente finale continua ad essere scettico”. 
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Quali sono, secondo voi, i mercati da 
puntare per il futuro?
“La nostra azienda, Unical, lavora sui 
principali paesi europei come Francia, e 
Germania, senza trascurare l’Italia, dove 
crediamo si possa crescere. Bisogna 
prestare un’attenzione particolare 
ai paesi tedeschi dove è in atto un 
passaggio dal legno al pellet”. 
Che cosa si aspetta dall’edizione 2024 di 
Progetto Fuoco? 
“Progetto Fuoco è un punto di 
riferimento e quest’anno ci aspettiamo 
un’evoluzione verso prodotti 5 stelle, 
certificati ed ecosostenibili. Si tratta 
di una fiera importante che riesce a 
darci visibilità sul mercato e su cui 
noi crediamo ed investiamo molto. 
Da questa edizione, poi, ci aspettiamo 
che si faccia un punto sulla situazione 
attuale, inquadrando come si può 
sviluppare il mercato che è destinato 
sicuramente ad evolvere”. 

Interview with Nicola Micheletti - Director Bioenergy Division

16 |  PF Magazine



ARIA, ACQUA, FUOCO ... il benessere ecologico
uniti per vincere

www.laminox.com

La
mi
no
x 
S.
r.
l.
 -
 D
iv
is
io
ne
 I
DR
O 
- 
Zo
na
 I
nd
us
tr
ia
le
 C
al
la
re
ll
a,
 2
61
/3
 -
 6
20
28
 S
AR
NA
NO
 (
MC
) 
It
al
y

te
l 
+3
9 
07
33
.6
57
.6
22
 -
 F
ax
 0
73
3 
65
7.
49
4 
- 
ww
w.
la
mi
no
xi
dr
o.
co
m 
- 
id
ro
@l
am
in
ox
.c
om
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pellet, cippato calibrato
e triti

Klover, azienda italiana con sede a San 
Bonifacio in provincia di Verona, sarà 
uno degli espositori della nuova edizione 
di Progetto Fuoco. Leader di mercato 
con export in tutto il mondo, abbiamo 
dialogato con il suo General Manager 
Mario Muraro.

Quali sono, secondo lei, le prospettive 
future del settore? 
“Le prospettive future del mercato del 
riscaldamento a biomassa, secondo me, 
dipenderanno da una serie di fattori, 
tra le politiche e le regolamentazioni 
governative che avranno un impatto 
significativo sul mercato della biomassa. 
Se vengono introdotti incentivi o 
obiettivi per l’uso di fonti energetiche 
rinnovabili, compresa la biomassa, ciò 
potrebbe favorire la crescita del settore. 

Klover, an Italian company based in San 
Bonifacio in the province of Verona, will be 
one of the exhibitors at the new edition of 
Progetto Fuoco. A market leader with exports 
all over the world, we spoke with its General 
Manager Mario Muraro.

What do you see as the future prospects 
for the sector? 
“The future prospects of the biomass heating 
market, in my opinion, will depend on a num-
ber of factors, including government policies 
and regulations that will have a significant im-
pact on the biomass market. If incentives or tar-
gets for the use of renewable energy sources, 
including biomass, are introduced, this could 
encourage growth in the sector. Conversely, 
stricter environmental restrictions or a re-

as a renewable energy source,’ he says.

What do you expect from the 2024 edition 
of Progetto Fuoco and what are its goals?
“Progetto Fuoco is the world’s most important 
trade fair on biomass heating systems. The 
2024 edition of the fair will be an opportunity 
to present new products and technologies, but 
the main thing will be to be able to meet all our 
domestic and foreign partners in just four days. 
In addition, it will be an opportunity to attend 
conferences and seminars on the latest trends 
and developments in the biomass heating sec-
tor. I expect a large attendance in terms of vis-
itor numbers, at least equal to the last editions. 
It will be the right opportunity to try to restore 
confidence in a sector that has experienced, 
this year, the worst crisis in 30 years.

duction in subsidies could adversely affect 
the market. Technological developments that 
make biomass heating systems more efficient 
and environmentally friendly may also help 
to improve market prospects. Growing envi-
ronmental awareness may lead consumers to 
want to invest in biomass heating”.

What are the markets (in terms of areas and in terms 
of products) that should be targeted for the future?
“From my point of view, the markets to focus 
on are Europe as a whole, which has always 
played an important role and supports envi-
ronmental policies and emission reduction tar-
gets by promoting the use of biomass. Another 
market to look at is North America, with the 
United States and Canada, countries where 
there is a growing interest in the use of biomass 

Intervista a

Mario Muraro 
General Manager

Al contrario, restrizioni ambientali 
più rigide o una riduzione dei sussidi 
potrebbero influire negativamente sul 
mercato. Anche gli sviluppi tecnologici 
che rendono i sistemi di riscaldamento a 
biomassa più efficienti ed ecocompatibili 
possono contribuire a migliorare le 
prospettive del mercato. La crescente 
consapevolezza ambientale può portare 
il consumatore a voler investire nel 
riscaldamento a biomassa”.
Quali sono i mercati (in termini di aree 
e in termini di prodotto) su cui occorre 
puntare per il  futuro?
“Dal mio punto di vista i mercati su 
cui puntare sono l’Europa tutta, che 
ha sempre svolto un ruolo importante 
e che sostiene politiche  ambientali e 
obiettivi di riduzione delle emissioni 
promuovendo l’uso della biomassa.  
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Un altro mercato a cui guardare è il 
Nord America, con gli Stati Uniti e il 
Canada, Paesi in cui c’è un interesse  
crescente per l’uso della biomassa come 
fonte di energia rinnovabile”.
Che cosa si aspetta dall’edizione 2024 
di Progetto Fuoco e quali sono i suoi 
obiettivi?
“Progetto Fuoco è la fiera più importante 
al mondo sui sistemi di riscaldamento 
a biomassa. L’edizione 2024 della fiera 
sarà un’opportunità per presentare 
nuovi prodotti e tecnologie, ma la cosa 
fondamentale sarà quella di poter 
incontrare, in soli 4 giorni, tutti i nostri 
partner nazionali ed esteri. Inoltre, 
sarà l’occasione per partecipare a 
conferenze e seminari sulle ultime 
tendenze e sviluppi nel settore del 
riscaldamento a biomassa. Mi aspetto 
una partecipazione importante in 
termini di numero visitatori, almeno pari 
alle ultime edizioni. Sarà l’occasione 
giusta per cercare di ridare fiducia ad 
un settore che ha vissuto, quest’anno, la 
peggior crisi degli ultimi 30 anni”.

Interview with Mario Muraro - General Manager
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Gino Rossi, Direttore Commerciale 
Italia di Thermorossi, azienda con 
sede ad Arsiero, nel Vicentino, vede 
la sostenibilità nel futuro del settore: 
“Bisogna far capire al pubblico 
che legna e pellet possono essere 
l’alternativa ai combustibili fossili 
perché meno inquinanti. Così facendo, 
il consumatore si sentirà più sicuro 
della propria scelta, riavvicinandosi 
al nostro settore. La nostra azienda, ad 
esempio, ha tutti i prodotti a legna e 
pellet a 5 stelle quindi a ridotto impatto 
ambientale che rientrano ed aiutano a 
perseguire gli obiettivi europei. Altri 
fattori che aiutano il nostro mercato sono 
l’incentivazione alla ristrutturazione 
delle case che mantiene vivo il mercato, 
e la presa di consapevolezza della 

Gino Rossi, Italy Sales Director of Thermorossi, 
a company based in Arsiero, near Vicenza, 
sees sustainability in the future of the indus-
try: “We must make the public understand that 
wood and pellets can be the alternative to fos-
sil fuels because they are less polluting. By do-
ing so, the consumer will feel more confident 
in his choice, and will come back to our sector. 
Our company, for example, has all wood and 
pellet products with 5-star ratings, therefore 
with a reduced environmental impact, which 
fall within and help to meet European targets. 
Other factors that help our market are the in-
centive to renovate houses that keeps the mar-
ket alive, and the realisation of the need to be 
independent from Russian gas, therefore look-
ing at European and local biomass heating re-
sources and methods”.

alternative to fossil gas and we could be the solution 
for independence. Starting with having environ-
mentally sustainable forests would create jobs, GDP, 
keep the forests cleaner, and be cheaper.

What do you expect from the new edition of 
Progetto Fuoco?
“I expect a European event, able to unite the sector by 
creating a moment of cohesion for biomass companies. 
We need to raise the awareness of the entire sector 
on sustainability in order to make us the protagonists 
of the ecological transition expected by 2050. For too 
long, the biomass sector has been singled out as one 
of the most polluting; on the other hand, the latest 
Legambiente report pointed out that fine particles had 
already reached maximum levels before winter. The 
main causes of pollution, therefore, are to be found in 
other sectors such as automotive and agriculture’.

Besides this, what could institutions and trade associ-
ations do to help the recovery? 
“There is a need to make an investment policy, 
with replacement of the old and introduction of the 
new. Incentivise the purchase for everyone, even 
for those who only need to buy equipment without 
replacement, or those who have different budgets’. 

So which markets should be targeted for the future?
“Definitely the European markets. These, we have 
seen with the current geopolitical situation, are still 
dependent on imported fuels and do not exploit 
their resources sufficiently. I think that small pellet 
factories should be created with their own sustaina-
ble biomass forests, thus having a natural resource 
for heating. This would cut import costs, reduce the 
average price of the product to the consumer, and 
have less environmental impact. Our industry is the 
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necessità di essere autonomi dal gas 
russo quindi guardando alle risorse e 
i metodi di riscaldamento a biomassa 
europei e locali”. 
Oltre a questo, cosa potrebbero fare le 
istituzioni e le associazioni di categoria 
per aiutare la ripresa? 
“C’è bisogno di fare una politica di 
investimento, con sostituzione del 
vecchio e introduzione del nuovo. 
Incentivare l’acquisto per chiunque, 
anche per coloro che hanno esigenza 
solo di comprare apparecchi senza 
sostituzioni o coloro che hanno 
disponibilità economiche differenti”. 
Quali sono quindi i mercati su cui occorre 
puntare per il futuro?
“Sicuramente i mercati europei. Questi, 
lo abbiamo visto con l’attuale situazione 
geopolitica, dipendono ancora dai 
combustibili d’importazione e non 
sfruttano abbastanza le proprie risorse. 
Penso che si dovrebbero creare delle 
piccole fabbriche di pellet con le proprie 
foreste ecosostenibili di biomassa, 
avendo così una risorsa naturale per il 
riscaldamento. Questo farebbe in modo 
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di abbattere i costi d’importazione, 
riducendo il prezzo medio del prodotto 
al consumatore e con un minor impatto 
ambientale. Il nostro settore è l’alternativa 
al gas fossile e potremmo essere la 
soluzione per l’indipendenza. Partendo 
con avere delle foreste ecosostenibili si 
creerebbero occupazione, pil, terremmo i 
boschi più puliti e con costi contenuti”. 
Cosa si aspetta dalla nuova edizione di 
Progetto Fuoco?
“Mi aspetto un evento europeo, in 
grado di unire il settore creando un 
momento di coesione delle aziende 
di biomasse. Bisogna sensibilizzare 
l’intero settore sulla sostenibilità per 
farci così diventare i protagonisti 
della transizione ecologica prevista 
entro il 2050. Il settore delle biomasse 
è stato per troppo tempo additato tra 
i più inquinanti; l’ultimo rapporto di 
Legambiente ha invece sottolineato 
che le polveri sottili sono arrivate già 
a livelli massimi prima dell’inverno. 
Le principali cause dell’inquinamento, 
dunque, sono da ricercare in altri settori 
come l’automotive e l’agricoltura”. 

Interview with Gino Rossi - Italy Sales Director
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“Dobbiamo farci sentire in maniera forte 
per avere un prezzo stabile sui combu-
stibili legnosi, solo così il mercato del 
riscaldamento a biomassa può continua-
re a crescere”. È chiaro il messaggio di 
Horst Mayr, Amministratore Delegato 
di Fröling srl, sede Italiana della casa 
madre Austriaca Fröling, parlando delle 
prospettive future del riscaldamento a 
biomassa. “La parola chiave è stabilità. 
Lo shock che ha subito il mercato del 
riscaldamento a biomassa nell’ultimo 
periodo, soprattutto il settore del pellet, 
ha portato una grossa sfiducia nel 
cliente. La produzione e la vendita del 
pellet hanno messo in difficoltà tutti: dal 
settore del combustibile agli apparec-
chi” continua Mayr, “abbiamo investito 
tantissimo in questo settore, creando cal-
daie virtuose e con tecnologia all’avan-
guardia, non può succedere di nuovo 
che il mercato subisca uno shock tale da 
congelare questa fetta”.
Come si può reagire secondo lei?

“We have to make ourselves heard loudly in order 
to have a stable price, only then can the biomass 
heating market continue to grow”. This is a clear 
message from Horst Mayr, Managing Director of 
Froeling Italia, when talking about the future pros-
pects of biomass heating. “The key word is stability. 
The shock that the biomass heating market has suf-
fered in the last period, especially the pellet sector, 
has led to a great lack of customer confidence. The 
production and sale of pellets have put everyone 
on edge: from the fuel sector to the appliances,” 
continues Mayr, “we have invested so much in this 
sector, creating virtuous boilers with cutting-edge 
technology, it cannot happen again that the market 
suffers such a shock that this slice freezes.

How can one react in your opinion? 
“We have to communicate loud and clear that the 
market is stable and the customer should not be 

electricity is not enough to meet needs and achieve 
environmental sustainability goals. The solution 
can be a real and intelligent mix of sustainable en-
ergies. Focusing on and investing only in one part 
of the sector leads nowhere’. 

Continuing to talk about the future, what are the mar-
kets to look at?
“Speaking for Froeling Italy, we target the entire 
Central North Italian area with our entire product 
palette, from wood burning to pellets and wood 
chips. Every part of the market can be interesting, 
we look from the single-family house to big con-
sumers like hotels, hotels and companies. Progetto 
Fuoco is always an opportunity for industry com-
parison and visibility.

afraid. We all have to work hard in regaining con-
sumer confidence. Institutions and trade associa-
tions also have a bit of work to do: it is essential to 
make people understand the technological differ-
ence of the new products on the market compared 
to the past, - Horst Mayr continues-the biomass 
sector is often confused with other wood heating 
systems, the quality of the new generation boilers 
must be understood and valued. We are talking 
about high technology, which manages to be envi-
ronmentally sustainable and cannot be compared 
to past products. Emissions are as low as the fine 
dust created. We are singled out as one of the most 
polluting sectors, a fault that we are proven not to 
have and that penalises us. 

And in Europe? 
“The European picture is moving too much to-
wards electrification. However, the availability of 
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“Bisogna comunicare tanto e in modo ru-
moroso che il mercato è stabile e il clien-
te non deve avere paura. Dobbiamo tutti 
lavorare sodo nel riguadagnare la fidu-
cia del consumatore. Anche le Istituzioni 
e le Associazioni di categoria hanno una 
fetta di lavoro da fare: è fondamentale 
far capire la differenza tecnologica dei 
nuovi prodotti sul mercato rispetto a un 
tempo - prosegue Horst Mayr - il settore 
delle caldaie a biomassa viene spesso 
confuso con altri riscaldamenti legnosi, 
va capita e valorizzata la qualità delle 
caldaie di nuova generazione. Parliamo 
di alta tecnologia, che riesce ad essere 
ecosostenibile e non è paragonabile ai 
prodotti passati. Le emissioni sono basse 
come le polveri sottili create. Veniamo 
additati come tra i settori più inquinan-
ti, una colpa che è dimostrato che non 
abbiamo e che ci penalizza”.
E in Europa?
“Il quadro europeo si sta spostando 
troppo verso l’elettrificazione. La dispo-
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nibilità di energia 
elettrica non è però 
sufficiente per sod-
disfare il fabbisogno 
e raggiungere gli 
obiettivi di sosteni-
bilità ambientale. La 
soluzione può essere 
un mix reale e intelligente tra energie so-
stenibili. Focalizzarsi e investire solo in 
una parte del settore non porta a nulla”.
Continuando a parlare di futuro, quali 
sono i mercati a cui guardare?
“Parlando per Froling in Italia, noi 
puntiamo a tutta l’area del Centro Nord 
italiano con tutta la nostra paletta di pro-
dotti, dalla combustione a legna, il pellet 
e il cippato. Ogni parte del mercato può 
essere interessante, noi guardiamo dalla 
casa monofamiliare ai consumatori 
grossi come hotel, alberghi e aziende. 
Progetto Fuoco è sempre un’opportunità 
per il confronto nel settore e per avere 
visibilità”.

Interview with Horst Mayr - CEO
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Il mercato del riscaldamento a biomassa 
ha avuto nel 2023 una contrazione 
rispetto al 2022. Ne abbiamo chiesto le 
ragioni alla titolare di MEPE, Francesca 
Fabrizio. 
“Il 2022 è stato un anno anomalo 
rispetto agli anni precedenti, l’enorme 
richiesta di impianti a biomassa è stata 
legata soprattutto agli eventi geopolitici 
e all’incremento smisurato del prezzo 
del petrolio. Questo ha puntato i riflettori 
sul nostro mercato, mostrandone 
le potenzialità. Nel 2023, con lo 
stabilizzarsi dei prezzi, si è notata una 
contrazione della richiesta che è stata 
però più marcata nel settore domestico 
rispetto a quello industriale, nel quale 
noi operiamo. Qui la disponibilità degli 
scarti di lavorazione del legno in alcuni 
casi e il basso prezzo del cippato in 
altri, hanno fatto sì che l’alternativa di 
un impianto a biomassa continuasse 
a risultare interessante, soprattutto là 
dove i consumi sono alti.” 
Quali sono le prospettive future?
“Le prospettive nel settore industriale 
per l’energia alternativa da fonti legnose 
e agroalimentari non possono che 
essere positive. Le aziende si stanno 
rendendo conto dell’instabilità che 
deriva dall’utilizzo delle fonti fossili, 
a differenza della biomassa che è un 
combustibile reperibile localmente, 
oltre che rinnovabile e sostenibile, 
che sviluppa una economia circolare. 

The biomass heating market contracted in 2023 com-
pared to 2022. We asked MEPE’s owner Francesca 
Fabrizio about the reasons for this. 
“2022 was an anomalous year compared to previ-
ous years, the huge demand for biomass installa-
tions was mainly related to geopolitical events and 
the disproportionate increase in oil prices. This put 
the spotlight on our market, showing its potential. 
In 2023, as prices stabilised, there was a drop in 
demand, but this was more pronounced in the do-
mestic sector than in the industrial sector, in which 
we operate. Here, the availability of wood process-
ing waste in some cases and the low price of wood 
chips in others meant that the alternative of a bi-
omass plant continued to be attractive, especially 
where consumption is high.”
What are the future prospects?
“The prospects in the industrial sector for alter-
native energy from woody and agro-food sources 

is far below the European average. Sustainable 
management of our forest heritage would give rise 
to a virtuous chain from which new jobs would be 
created, forests cleared and energy used by the 
tertiary sector and local industry’.
Besides being one of the market leaders, you have al-
ways been a key exhibitor at Progetto Fuoco. What do 
you expect from the 2024 edition?
“Progetto Fuoco has always been and will remain 
the privileged meeting point in Italy for the biomass 
energy sector. There is great satisfaction in terms 
of audience, resonance and reflection with the au-
thorities. Perhaps for this edition I would expect a 
broadening of the number of visitors who are in-
siders: I am talking in particular about designers, 
industrialists and politicians, who are sensitive to 
renewable energy”.

can only be positive. Companies are realising the 
instability that comes from using fossil fuels, unlike 
biomass, which is a locally available, as well as re-
newable and sustainable, fuel that develops a cir-
cular economy. Using a biomass plant for heating 
or process heat is indeed a valid, economical and 
above all environmentally friendly choice’.
You are a member of the Aiel Steering Committee rep-
resenting the GCB, Biomass Boiler Group, composed 
of 70% of the manufacturers and distributors of boil-
ers in Italy, so what should the institutions and trade 
associations do to support the sector?
“First of all, they should recognise the value of the 
forest area that our country has at its disposal. 
The Position Paper, presented on 3 October at the 
Chamber of Deputies by Aiel, on forest manage-
ment and sustainable energy uses of woody bio-
mass, puts the importance of this resource in the 
right light. Our harvest rate based on forest growth 
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L’utilizzo di un impianto a biomassa 
per riscaldamento o per calore da 
processo è infatti una valida, economica 
e soprattutto ecologica scelta”.
Lei fa parte del Comitato Direttivo di 
Aiel rappresentando il GCB, Gruppo 
Caldaie a Biomassa, composto dal 70% 
dei costruttori e distributori di caldaie 
in Italia, cosa dovrebbero fare quindi 
secondo lei, le istituzioni e le associazioni 
di categoria per sostenere il comparto?
“Prima di tutto, dovrebbero riconoscere 
il valore della superficie forestale che 
il nostro Paese ha a disposizione. Il 
Position Paper, presentato lo scorso 3 
ottobre alla Camera dei Deputati da 
Aiel, sulla gestione forestale e sulla 
sostenibilità degli usi energetici delle 
biomasse legnose, mette nella giusta 
luce l’importanza di questa risorsa. Il 
nostro tasso di prelievo basato sulla 
crescita delle foreste è molto al di sotto 
della media europea. Una gestione 
sostenibile del nostro patrimonio 
forestale darebbe vita ad una filiera 
virtuosa dalla quale si otterrebbe il 
crearsi di nuovi posti di lavoro, la pulizia 
dei boschi e l’energia utilizzabile dal 
terziario e dall’industria locale”.
Oltre che uno dei leader di mercato, 
lei è da sempre 
un espositore di 
riferimento di 
Progetto Fuoco. 
Che cosa si aspetta 
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dall’edizione 2024?
“Progetto Fuoco è sempre stato e 
rimarrà il momento privilegiato 
d’incontro in Italia del settore 
dell’energia da biomassa. C’è grande 
soddisfazione in termini di pubblico, 
risonanza e riflessioni con le autorità. 
Forse per quest’edizione mi aspetterei 
un allargamento del numero di visitatori 
che sono addetti ai lavori: parlo in 
particolare di progettisti, industriali 
e politici, sensibili verso le energie 
rinnovabili”.

Interview with Francesca Fabrizio - Director
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Essere ottimisti e avere fiducia nel merca-
to del pellet e delle biomasse. Questo è il 
messaggio di Domenico Dal Tio, respon-
sabile settore pellet di La TiEsse, prima 
azienda produttrice di pellet in Italia con 
sede a Cimadolmo, nel Trevigiano. 
“C’è ancora una sostanziale sfiducia da 
parte del consumatore, dovuta alla vola-
tilità che nel 2022 ha portato i prezzi dei 
combustibili fossili e non a livelli mai visti” 
spiega Domenico Dal Tio “ma, nonostante 
ciò, le prospettive di mercato credo siano 
davvero buone. I prezzi ora sono tornati 
su binari più consoni ed interessanti per 
un prodotto economico ed ecologico 
come il pellet, che ben si sposa alle neces-
sità delle famiglie italiane. Si tratta di un 
prodotto molto virtuoso sia dal punto di 
vista ambientale che da quello occupa-
zionale, perché la sua filiera di produzio-
ne, ovvero quella del legno, impiega in 
proporzione molte più persone rispetto ai 
combustibili fossili”.

Cosa vede allora nel futuro di questo 
settore?
“Ho assolutamente fiducia nel prodotto, 
anche dal punto di vista del persegui-
mento degli obiettivi di sostenibilità pre-
senti e futuri. Il Governo deve rendersi 
conto che il nostro lavoro è fondamentale 
per l’ottenimento della tanto nominata 
transizione energetica. Il potenziale del 
legno, e dei suoi derivati, viene spesso 
sottovalutato, e per questo non valorizza-

Be optimistic and have confidence in the pellet 
and biomass market. This is the message from 
Domenico Dal Tio, head of the pellet sector at La 
TiEsse, Italy’s leading pellet manufacturer based in 
Cimadolmo, in the province of Treviso. 
“There is still a substantial lack of confidence on 
the part of the consumer, due to the volatility that 
in 2022 has brought the prices of fossil fuels and 
non-fossil fuels to unprecedented levels,” explains 
Domenico Dal Tio, “but despite this, I believe the 
market outlook is really good. Prices are now back 
on more appropriate and interesting tracks for an 
economical and environmentally friendly prod-
uct like pellets, which is well suited to the needs of 
Italian families. It is a very virtuous product both 
from an environmental and employment point 
of view, because its production chain, i.e. that of 
wood, employs proportionately many more people 
than fossil fuels”.

as our target market. It is a well-known product that 
has acquired a certain maturity, but it still has room 
to grow. We must also not forget the importance of 
quality and traceability: our company has the most 
important pellet certification, ENplus, both as a pro-
ducer and as a distributor, and the environmental 
certification ISO 14001. The consumer must be wary 
of uncertified products of dubious origin.”

Besides being a market leader, TiEsse has always been 
an exhibitor at Progetto Fuoco, what do you expect 
this year?
“Progetto Fuoco remains the world’s leading trade 
fair for biomass heating. The 2024 edition will, as 
always, be both stimulating and challenging. The 
goal must be to bring new customers to the indus-
try, broadening the target audience, and making 
all operators and consumers aware that the price 
spikes we saw in 2022 will not happen again.”

So what do you see in the future of this sector?
“I have absolute confidence in the product, also from 
the point of view of pursuing present and future sus-
tainability goals. The government must realise that 
our work is crucial for achieving the much-vaunted 
energy transition. The potential of wood, and its de-
rivatives, is often underestimated, and therefore not 
sufficiently exploited. The biofuel market is recover-
ing and stabilising, the prospects are good, and on 
this front I can reassure everyone. Pellets are a prod-
uct for both families and industries, economical and 
low impact, suitable for everyone.

TiEsse looks to the Italian market.
“Pellets are consumed in large quantities in our 
country, but Italy is far from being self-sufficient. 
Most biofuels are in fact imported. Our company,’ 
Domenico Dal Tio continues, ‘is the country’s lead-
ing producer of pellets, so we are focusing on Italy 
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to abbastanza. Il mercato dei biocombu-
stibili si sta riprendendo e stabilizzando, 
le prospettive sono buone, su questo 
fronte mi sento di tranquillizzare tutti. Il 
pellet è un prodotto sia per famiglie che 
per le industrie, economico e a basso 
impatto, adatto a chiunque”. 

La TiEsse guarda al mercato italiano.
“Il pellet nel nostro paese viene consuma-
to in grandi quantità ma l’Italia è lontana 
dall’essere autosufficiente. La maggior 
parte dei biocombustibili viene infatti 
importata. La nostra azienda” 
continua Domenico Dal Tio, “è 
il primo produttore di pellet 
del paese quindi noi puntia-
mo sull’Italia come mercato 
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di riferimento. Si tratta di un prodotto 
conosciuto e che ha acquisito una certa 
maturità, ma che ha ancora spazio per 
crescere. Non dobbiamo inoltre dimen-
ticare l’importanza della qualità e della 
tracciabilità: la nostra azienda vanta 
la certificazione pellet più importante 
ovvero la ENplus, sia come produttore 
che come distributore, e la certificazione 
ambientale ISO 14001. Il consumatore 
deve diffidare dai prodotti non certificati 
e di dubbia provenienza.”

Oltre che un leader di mercato, La TiEsse 
è da sempre un espositore di Progetto 
Fuoco, cosa vi aspettate quest’anno?
“Progetto Fuoco resta la fiera di riferimen-
to a livello mondiale per il riscaldamento 
a biomassa. L’edizione 2024 sarà, come 
sempre, stimolante e allo stesso tempo 
sfidante. L’obiettivo deve essere quello 
di portare nuovi clienti a conoscere la 
filiera, allargando il pubblico di riferi-
mento, e sensibilizzando tutti gli operatori 
e i consumatori sul fatto che i picchi di 
prezzo che abbiamo visto nel 2022 non si 
ripresenteranno.”

Interview with Domenico Dal Tio - Pellet Sector Manager
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“In Italia produciamo il 7/8% di 
tutto il pellet venduto nel paese. 
Siamo completamente dipendenti 
dall’importazione. Investire nella 
gestione del bosco, in nuovi impianti 
di produzione e in tutta la filiera 
dalle foreste al consumatore finale, ci 
metterebbe, almeno in parte, al riparo 
da speculazioni non giustificate dei 
produttori stranieri” sottolinea Daniele 
Rigamonti, Amministratore Delegato 
di Woodtech Italia. L’azienda nasce 
in provincia di Lecco da un gruppo 
industriale svizzero che investe in 
environmental asset, oggi è leader 
nell’approvvigionamento di energia 
rinnovabile e biomassa.

Che cosa è successo al mercato negli 
ultimi anni?
“Nel 2022, causa la guerra Russo-
Ucraina, abbiamo assistito ad una 
tempesta nel settore energetico. Le 
certezze su cui si basavano i mercati, 
sono completamente saltate. La 
conseguenza è stata una reazione dei 
consumatori verso scelte di tipologia 
energetica per riscaldamento, dettate 
più dal panico che da valutazioni 
ponderate sui costi-benefici” - evidenzia 
Daniele Rigamonti - “il prezzo del gas e 
dell’energia elettrica è andato alle stelle 
e così quello del pellet. Tutto questo però 
lo ritengo una reazione “normale” di 
fronte ad una guerra che ha coinvolto 

“In Italy we produce 7/8% of all the pellets sold in 
the country. We are completely dependent on im-
ports. Investing in forest management, in new pro-
duction facilities, and in the entire supply chain 
from the forest to the end consumer would, at least 
in part, shelter us from unjustified speculation by 
foreign producers,” emphasises Daniele Rigamonti, 
CEO of Woodtech Italia. The company was found-
ed in the province of Lecco by a Swiss industrial 
group investing in environmental assets, and today 
is a leader in the supply of renewable energy and 
biomass.

What has happened to the market in recent years?
“In 2022, because of the Russian-Ukrainian war, we 
saw a storm in the energy sector. The certainties 
on which the markets were based were complete-
ly shattered. The consequence was a consumer 
reaction towards energy choices for heating, dic-

proach to wood biomass pellets and wood, raising 
VAT to 10%. Now we would like them to consider 
a second step, VAT at 5% as is currently the case 
on other fuels. Furthermore, consolidating the gov-
ernment’s choices in the long term would give the 
market the security it needs to restart investment 
in new plants, and that is what we need most”.

What goals do you set for the 2024 edition of Progetto 
Fuoco?
“For us, the 2024 edition will focus on the ‘safety’ of 
woody biomass for the end consumer. Stable prices 
and available quantities: we are a renewable ener-
gy that Europe can count on to achieve its decar-
bonisation goals.”

tated more by panic than by weighted cost-bene-
fit assessments,’ Daniele Rigamonti points out. ‘The 
price of gas and electricity went through the roof, 
and so did the price of pellets. However, I consider 
this to be a ‘normal’ reaction in the face of a war in-
volving the largest energy supplier in our country. 
In the first half of 2023, sales of pellets resumed in 
significant quantities. Price stability, product avail-
ability, and guaranteed incentives for new plant in-
stallations are the foundations for securing a future 
where woody biomass will play an important role 
in achieving the goals dictated by the European 
green deal.

You are a member of the Aiel steering committee of 
the pellet group, so in your opinion what should the 
institutions and trade associations do to support the 
sector?
“The institutions have certainly taken a positive ap-

Intervista a

Daniele Rigamonti 
Amministratore Delegato e membro  

del comitato direttivo di Aiel del gruppo Pellet

il maggior fornitore di energia del 
nostro paese. Nel primo semestre 2023 
le vendite di pellet sono ripartite con 
quantità importanti. Stabilità di prezzi, 
disponibilità di prodotto e garanzia di 
sugli incentivi alle nuove installazioni 
di impianti sono le basi per assicurarci 
un futuro dove le biomasse legnose, 
avranno un ruolo importante per 
raggiungere gli obiettivi dettati dal 
green deal europeo”. 

Lei fa parte del comitato direttivo di Aiel 
del gruppo pellet, secondo lei quindi 
cosa dovrebbero fare le istituzioni e le 
associazioni di categoria per sostenere il 
comparto?
“Le istituzioni hanno sicuramente avuto 
un approccio positivo verso le biomasse 
legnose pellet e legna, portando 
l’Iva al 10%. Adesso vorremmo che si 
considerasse un secondo step, l’Iva al 
5% come attualmente su altri carburanti. 

WOODTECH ITALIA SRL

VIA CASTELLO 5
23892 BULCIAGO LC

www.woodtechitalia.it 

TROVACI  
FIND US

HALL 2  
STAND D14

Inoltre, consolidare a lungo termine le 
scelte di governo porterebbe, al mercato, 
la sicurezza necessaria alla ripartenza 
degli investimenti su nuovi impianti, ed 
è questo ciò che ci serve maggiormente”.

Che obiettivi si pone per l’edizione 2024 
di Progetto Fuoco?
“L’edizione del 2024 sarà per noi 
focalizzata sulla “sicurezza” delle 
biomasse legnose per il consumatore 
finale. Prezzi stabili e quantità 
disponibili: siamo un’energia 
rinnovabile su cui l’Europa può 
contare per raggiungere gli obiettivi di 
decarbonizzazione”.

Interview with Daniele Rigamonti, CEO and Aiel board member of the Pellet Group
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THE MOST IMPORTANT  
TRADE FAIR IN THE WORLD

LA PIÙ IMPORTANTE FIERA AL MONDO

28 Febbraio
02 Marzo

 2024

The collection of exhibitors still 
continues and Progetto Fuoco will 
present 800 brands for 60,000 
expected visitors, 7 halls on 130,000 
square meters of exhibition space, 
more than 3,500 products on display, 
most of which are in operation, 
confirming the role of Progetto Fuoco 
as the most important international 
event for manufacturers and retailers 
of wood and pellets stoves, fireplaces, 
kitchens and boilers.

Progetto Fuoco arriverà a presentare 
800 marchi per 60.000 visitatori 
attesi, 7 padiglioni su 130.000 metri 
quadrati di superficie espositiva, 
oltre 3.500 prodotti esposti, la 
maggior parte dei quali funzionanti 
confermando il ruolo di Progetto 
Fuoco come il più importante evento 
internazionale per i produttori e 
rivenditori di stufe, caminetti, cucine e 
caldaie a legna e pellet.

28 Febbraio - 2 Marzo 2024

Verona Exhibition Centre - Italy

Porta fino a 310KG
Passa su scale strette
Bilanciamento del carico automatico
Gestibile da un solo operatore
Alza il carico fino a 60 cm da terra (mod. SC215 SCF)

Garanzia 3 Anni

Stufo di trasportare
le stufe sulle scale?
Ci pensa MARIO!

e scopri tutte le nostre vantaggiose soluzioni!
Visita il sito www.saliscale.it

Via Orsati, 23
35020 Casalserugo (PD)
Tel. +39 049 87 40 739
C.S. €520.000 I.V.

trasporta carichi su scala, si autocarica nel furgone,
funzione di transpallet, solleva carichi

Rendi semplice il tuo lavoro con il carrello
SALISCALE ELETTRICO MARIO
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PROGETTO FUOCO WEB-GALLERY PROGETTO FUOCO INNOVATION

PROGETTO BOSCO
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“FIRE OBSERVER PRIZE X 2023”

Anche l’edizione 2024 si 
arricchisce del portale 
“Progetto Fuoco WEB-GALLERY”, 
uno spazio virtuale attivo 
tutto l’anno per garantire alle 
aziende visibilità internazionale 
e rafforzare il proprio 
posizionamento; uno strumento 
il cui obiettivo è implementare 
la Community dei protagonisti 
del settore del riscaldamento 
a biomassa favorendone la 
promozione e l’incontro.
La “Progetto Fuoco  
WEB-GALLERY” è visibile 
all’indirizzo:

Abbattere ancor di più le emissioni, 
aumentare l’efficienza, digitalizzare.
Sono i tre principali obiettivi nello 
sviluppo dei sistemi di riscaldamento 
a biomassa.
Obiettivi concreti e indispensabili sia 
per l’ambiente che per il mercato. Ad 

Valorizzare la produzione di energie da biomasse legnose e scoprire i 
benefici della filiera corta: PROGETTO BOSCO vuole porre attenzione 
verso l’innovazione e la tecnologia al servizio dei produttori di biomasse 
legnose con un’esposizione di oltre 5.000 mq espositivi dedicati alla mec-
canizzazione forestale. Attrezzature e impianti per la trasformazione, il 
confezionamento e lo stoccaggio del legno in combustibile “verde” (legna 
da ardere, cippato e pellet): 5.000 mq in cui sarà possibile vedere, anche in 
funzione, cippatori professionali e industriali, centri per la produzione di 
legna da ardere, macchine taglia-spaccalegna, segherie mobili, teleferiche 
forestali e macchine dedicate all’esbosco del legname.

Scegliere la stufa, il caminetto o la 
caldaia adatta per la propria casa è 
anche una questione di design. 
Per questo motivo Progetto 
Fuoco ha voluto promuovere 
la partnership con il blog «Fire 
Observer – Danilo Premoli» 
organizzando un premio dedicato 
al design nel mondo delle stufe e 
dei caminetti.
Oltre al voto dei lettori sul blog, una 
giuria di architetti attribuirà un 
premio speciale tra tutti i prodotti 
candidati dalle aziende espositrici. 
In fiera, oltre alla cerimonia di 
premiazione dei prodotti, verranno 
esposti i prodotti selezionati e 
vincitori del premio. 

The 2024 edition is enriched 
with the new portal “Progetto 
Fuoco WEB-GALLERY”, a virtual 
space active all year round 
to ensure international 
visibility to companies and 
strengthen their positioning; 
a tool whose objective is to 
implement the Community 
of the protagonists of the 
biomass heating sector by 
promoting and meeting 
them.
The “Progetto Fuoco 
WEB-GALLERY” can be 
viewed at:

Reduce emissions even more, increase 
efficiency, digitalize.
These are the three main objectives in 
the development of biomass heating 
systems.
Concrete and indispensable objectives 
for both the environment and the 
market. What they have in common 
is a single characteristic: the drive for 
innovation.
The best Italian and European 
technological solutions of the sector will 
find a place in the Innovation Village, 
an area where the most important 
innovative companies will talk about 
their ideas and present their products 
to potential partners and investors.

Enhancing the production of energy from woody biomass and discov-
ering the benefits of the short supply chain: PROGETTO BOSCO wants 
to focus on innovation and technology at the service of woody biomass 
producers with an exhibition of over 5,000 square meters dedicated to 
forestry mechanization. Equipment and systems for the transformation, 
packaging and storage of wood into “green” fuel (firewood, wood chips 
and pellets): 5,000 square meters where it will be possible to see, also in 
operation, professional and industrial chippers, centers for the production 
of firewood, lumber-cutting machines, mobile sawmills, forestry cable-
ways and machines dedicated to wood hauling.

Choosing the right stove, fireplace 
or boiler for your home is also a 
question of design.
For this reason, Progetto Fuoco 
wanted to promote a partnership 
with the blog «Fire Observer – 
Danilo Premoli» by organizing an 
award dedicated to design in the 
world of stoves and fireplaces.
In addition to the readers’ vote on 
the blog, a jury of architects will 
award a special prize among all 
the products nominated by the 
exhibiting companies. At the fair, in 
addition to the award ceremony of 
the products, will be exhibited the 
selected products and winners of 
the award.

28 Febbraio
02 Marzo

 2024

webgallery.progettofuoco.com

accomunarli, un’unica caratteristica: 
la spinta innovativa.
Le migliori soluzioni tecnologiche 
italiane ed europee del settore 
troveranno posto nell’Innovation 
village, un’area in cui le più 
significative aziende innovative 
racconteranno le loro idee e 
presenteranno i loro prodotti a 
potenziali partner e investitori.
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INGRESSO / ENTRANCE
SAN ZENO

INGRESSO / ENTRANCE
CANGRANDE

DATA DI SVOLGIMENTO
Da mercoledì 28 febbraio a sabato 2 marzo 2024

ORARIO DI APERTURA
Dalle 9.00 alle 18.00

ENTRATE
Ingresso CANGRANDE – Viale del Lavoro 8
Ingresso SAN ZENO – Viale del Lavoro 8

PADIGLIONI
Padiglioni 1, 2, 3, 4, 5, 6, 7, 8 e aree esterne

IN AUTO
· �Dall’Autostrada A22: uscire a Verona Nord, percorrere la Tangenziale Sud in direzione Vicenza 
e dirigersi verso Verona, uscita n.6 Alpo, seguire le indicazioni per “Fiera”; distanza: 7 Km

· �dall’Autostrada A4: uscita Verona Sud, seguire le indicazioni per “Fiera”; distanza: 1 Km

IN TAXI
Centralino Radiotaxi +39 045 532666  (n.15 linee telefoniche), H24 anche festivi.
Sito web Radio taxi Verona: www.radiotaxiverona.it

IN TRENO
La stazione ferroviaria principale è quella di Verona Porta Nuova, raggiungibile da 
Veronafiere in pochi minuti sia con l’autobus che con il taxi.

IN AEREO
Bus-navetta: l’aeroporto di Verona è collegato alla stazione ferroviaria di Verona da un 
servizio giornaliero di Navetta/Aerobus disponibile ogni 20 minuti.
Bus-navetta gratuito: da e per aeroporti di Venezia Marco Polo e Bergamo (orari sul sito).

BY CAR
· �from the A22 motorway: exit at Verona Nord, take the Tangenziale Sud towards Vicenza 
and head towards Verona, exit n.6 Alpo, follow the signs for “Fiera”; distance: 7 Km

· �from the A4 motorway: Verona Sud exit, follow the signs for “Fiera”; distance: 1 Km

BY TAXI
Radiotaxi switchboard +39 045 532666 (n.15 telephone lines), H24 even on holidays.
Radio taxi Verona website: www.radiotaxiverona.it

BY TRAIN
The main railway station is Verona Porta Nuova, reachable from Veronafiere in a few 
minutes either by bus or by taxi.

BY PLANE
By shuttle bus: the airport is connected to the Verona railway station by a daily shuttle/
Aerobus service available every 20 minutes.
Free shuttle bus from Venezia Marco Polo airport and Bergamo Airport.

DATE
From Wednesday, February 28 to Saturday, March 2, 2024

OPENING HOURS
From 9 am to 6 pm

ENTRY POINTS
CANGRANDE entrance – Viale del Lavoro 8
SAN ZENO entrance – Viale del Lavoro 8

HALLS
Halls 1, 2, 3, 4, 5, 6, 7, 8 plus outdoor spaces

COME RAGGIUNGERCI HOW TO REACH US

28 Febbraio
02 Marzo

 2024

DEBBY PLUS EVO 
Debby Plus Evo is the ducted variant of 
the Debby model, which has been in the 
catalogue for several years, also available 
in the coaxial exhaust version Debby 
Plus CX Evo. This new model retains the 
round shape that makes it versatile during 
installation and adds the possibility of 
ducting hot air to another room thanks to a 
dedicated motor. For maximum comfort, it 
provides full ventilation and ducting control.

TALLY EVO 
Ductable wood burning stoves with wide 
glass door that enhances the natural 
movement of the flame: flat glass. 
Vermiculite combustion chamber (optional: 
cast iron combustion chamber). Upper and 
rear smoke outlet. Automatic door closure 
with shock absorber. Hot air with natural 
convection. Hot air ducted via Air Diffuser 
kit and optional ventilated vents. Available 
in black, bronze and grey steel; soapstone.

MOMA IDRA18  
Characterized by a minimalist and 
sober style, its functional and essential 
details made with resistant materials 
such as steel and cast iron, give charm 
and strength. The Moma model is also 
available in versions: Air, Plus, Natural Air 
(8-10-13 kW), Natural Plus (8-10-13 kW), 
Idra (13 kW), Wood.

www.lanordica-extraflame.com www.edilkamin.com www.thermorossi.com

01BS BEST STOVES

DEBBY PLUS EVO 
Debby Plus Evo è la variante canalizzata 
del modello Debby presente nel catalogo 
delle stufe a pellet. Mantiene l’elegante 
e pratica forma rotonda che la rende 
versatile in fase di installazione ed 
aggiunge la possibilità di canalizzare 
l’aria calda in un altro ambiente della 
casa grazie ad un motore dedicato. 
Per il massimo del comfort, prevede 
la possibilità di gestire a pieno la 
ventilazione e la canalizzazione.

TALLY EVO 
Stufe a legna canalizzabili con ampio 
vetro che esalta il naturale andamento 
della fiamma: vetro piano. Focolare in 
vermiculite (focolare in ghisa optional). 
Uscita fumi superiore e posteriore. Porta a 
chiusura automatica con ammortizzatore. 
Aria calda a convezione naturale, 
canalizzabile tramite kit Air Diffuser e 
bocchetteventilate optional. Disponibili 
in acciaio nero, grigio, bronzo o in pietra 
ollare.

MOMA IDRA18 
Caratterizzata da uno stile minimalista 
e sobrio, i suoi dettagli funzionali ed 
essenziali realizzati con materiali 
resistenti quali l’acciaio e la ghisa, donano 
fascino e robustezza. Il modello Moma è 
disponibile anche nelle versioni: Air, Plus, 
Natural Air (8-10-13 kW), Natural Plus (8-
10-13 kW), Idra (13 kW), Wood.

PAD./HALL   
2/3

PAD./HALL   
4/5/6/7

PAD./HALL  
8

• Caldaie Impianti
• Materiali di combustione
• Macchine Attrezzature

• Boilers Plants
• Biomass combustion materials
• Machines Equipments

• Fumisteria
• Componenti
• Accessori Servizi

• Flue systems
• Components
• Accessories Servicess

• Stufe Caminetti
• Cucine Forni BBQ

• Stoves Fireplaces
• Kitchens Ovens BBQ
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DROMA 
Droma is a 5-star hermetic pellet stove 
with ventilated hot air. Painted steel 
covering and structure with a harmonious 
rounded shape. Completely ductable 
combustion air. Six-button control 
panel. Multi-line backlit graphic display. 
Manual operation with chronothermostat. 
Possibility for the user to adjust the 
combustion calibration. Electronic board 
designed to manage external thermostats.

ASTRA AIR GRES 
ASTRA AIR GRES is renewed for 2021 and 
becomes even more chic and exclusive 
in the Gres variant available in two 
shades of black and white, to give that 
touch of personality even to the simplest 
furnishings. Equipped with safety sensors 
on the door and tank and predisposition 
for upper and side flue gas exhaust, it also 
does not require additional space thanks to 
the total frontal inspection.

TRADITIONAL MAIOLICA 
Traditional maiolica unisce cultura ed 
eleganza arricchita da preziose maioliche 
di produzione artigianale. È dotata di 
telecomando e predisposizione Wi-fi per il 
controllo fuori sede. Si adatta con stile a 
tutti i tipi di arredamento. La termostufa 
ha di serie tutti i componenti idraulici e 
di sicurezza. Il corpo stufa può contenere 
da 17 a 60 litri di acqua tecnica a seconda 
delle diverse potenze.

www.caminettimontegrappa.it www.klover.it www.amg-spa.com
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DROMA 
Droma è una stufa a pellet 5 stelle 
ermetica ad aria calda ventilata. 
Rivestimento e struttura in acciaio 
verniciato dall’armoniosa forma 
arrotondata. Aria comburente 
completamente canalizzabile. Pannello 
comandi a sei pulsanti. Display grafico 
retroilluminato multiriga. Funzionamento 
manuale con cronotermostato. Possibilità 
da parte dell’utente di regolare la taratura 
della combustione.

ASTRA AIR GRES 
ASTRA AIR GRES si rinnova per il 2021 
e diventa ancora più chic ed esclusiva 
nella variante Gres disponibile in due 
tonalità black e white, per dare quel tocco 
di personalità anche agli arredamenti più 
semplici. Dotata di sensori di sicurezza 
su porta e serbatoio e predisposizione 
per scarico fumi superiore e laterale, non 
necessita inoltre di ulteriori ingombri 
grazie all’ispezione totale frontale.

TRADITIONAL MAIOLICA 
Traditional maiolica unisce cultura ed 
eleganza arricchita da preziose maioliche 
di produzione artigianale. È dotata di 
telecomando e predisposizione Wi-fi per il 
controllo fuori sede. Si adatta con stile a 
tutti i tipi di arredamento. La termostufa 
ha di serie tutti i componenti idraulici e 
di sicurezza. Il corpo stufa può contenere 
da 17 a 60 litri di acqua tecnica a seconda 
delle diverse potenze.
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TIRA 16 
Ducted ventilated pellet stove. Power 
range: 14,6 kW. Energy class A+. 
Ventilated stove. Ducted. Ceramic glass. 
Automatic brazier cleaning. Power 
modulation. Upper smoke outlet. Daily 
and weekly programming. Dosing valve. 
Wi-Fi (optional). 4-star environmental 
certification.

GHIBLI 
The Ghibli natural convection pellet stove 
is particularly quiet and ideal for confined 
spaces thanks to its reduced thickness. 
With soapstone cladding and painted steel 
sides, it is designed for the installation of 
a duct kit or room fan. It offers a wireless 
LCS display as standard and among the 
options the possibility of combining a 
remote control or the control of the stove 
via your smartphone.

JESSICA SILENT 
Elegant black line stove, ensures 
maximum comfort, thanks to exchange of 
heat by natural convection, reducing the 
use of the electric fan. Available in the 
hermetic version with inlet and outlet air/
fumes by means of a coaxial tube coming 
out from above.

www.unical.eu www.diellespa.it www.laminox.com

TIRA 16 
Stufa a pellet ventilata canalizzata. Gamma 
di potenza: 14,6 Kw. Classe energetica 
A+. Stufa ventilata. Canalizzata. Vetro 
ceramico. Pulizia braciere automatica. 
Modulazione di potenza. Uscita fumi 
superiore. Programmazione giornaliera 
e settimanale. Valvola dosatrice. Wi-Fi 
(optional). Incentivo Conto Termico 2.0. 
Certificazione ambientale 4 stelle.

GHIBLI 
La stufa a pellet a convezione naturale 
Ghibli è silenziosa e ideale per spazi 
ristretti grazie al ridotto spessore. Con 
rivestimento in pietra ollare e fianchi 
in acciaio verniciato, è predisposta per 
l’installazione di un kit canalizzazione o 
di una ventola ambiente. Offre un Display 
Lcd Wireless e la possibilità di abbinare 
un telecomando o il controllo della stufa 
tramite il proprio smartphone.

JESSICA SILENT
Elegante stufa della linea black line, 
garantisce il massimo confort, grazie allo 
scambio di calore per convezione naturale, 
riducendo al massimo l’uso del ventilatore 
elettrico. Disponibile nella versione stagna 
con ingresso e uscita aria/fumi per mezzo 
di un tubo coassiale uscente dall’alto.

03 BEST STOVES BS
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THOR
THOR è una stufa a legna realizzata 
interamente in ghisa, offre un’esperienza 
di riscaldamento classica e affidabile. 
Con un ampio cassetto per la cenere, 
la manutenzione è facile e comoda, 
permettendoti di goderti il calore senza 
preoccuparti troppo della pulizia. Inoltre 
offre una visione straordinaria della 
fiamma, che crea un’atmosfera accogliente 
e suggestiva in ogni ambiente in cui è 
collocato.

BERGEN
Stufa in acciaio con rivestimento in 
ceramica con forno da cottura. Forno in 
acciaio inox. È possibile cucinare sulla 
griglia in dotazione sia in forno che in 
camera di combustione su brace. Sistema 
di estrazione fumi nel forno. Camera 
di combustione rivestita internamente 
con protettori in vermiculite. Pratici 
comandi regolazione dell’aria primaria e 
secondaria per un semplice utilizzo. 

ANNARITA STEEL
Annarita Steel 698 è una termostufa 
dal design moderno con rivestimento 
in acciaio verniciato, braciere in ghisa, 
ventilazione aria calda, vetro ceramico, 
radio comando.

THOR
THOR is a natural convection wood-
burning stove known for its simplicity and 
elegance. With a spacious ash drawer, 
maintenance is easy and convenient, 
allowing you to enjoy the warmth without 
worrying too much about cleaning. 
Furthermore, the THOR provides an 
expansive view of the flame, creating a 
cozy and enchanting atmosphere in any 
room it is placed.

BERGEN
Steel wood stove. Stainless steel oven 
with refractory base. Oven plate and grill. 
Anti-condensation system. Firebox firebox 
in vermiculite. Cast iron grate. Double 
Combustion system with independent 
control. Two controls for combustion. 
Oven dimensions: 553 x 253 x 355 mm 
Sliding lower drawer in steel and ceramic. 
Optional ceramic oven cover panel.

ANNARITA STEEL
Painted steel covering, cast iron brazier, 
hot air ventilation, ceramic glass, radio 
control, hot water production.

www.ravelligroup.it www.zetalinea.com www.lincarstufe.com
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PADDY 
PADDY is a modern stove, simple but with 
character. It is available in three powers, 
6 kW, 8 kW and 10 kW and in 3 finishes, 
black, white or burgundy steel. It heats 
medium-sized houses and adapts perfectly 
to all home environments with the 
possibility of spreading the hot air to other 
rooms (optional). Trendy stove, PADDY can 
be installed with the rear or upper simple 
smoke outlet.

AURORA 
With Aurora by CLAM elegance is 
combined with the convenience of heating 
the whole house thanks to a modern and 
functional biomass system! Available in 
two powers, 20 and 26 kW, it supplies 
radiators, convectors, floor systems, 
boilers or puffers and provides ventilated 
hot air. In addition, with the appropriate 
kit, it is able to produce domestic hot 
water.

HEATING STOVES COMBI 200 
The Carinci Combi heating stove is a 
dual-circuit biomass generator for general 
heating and supply of domestic hot 
water. It applies the bottom fuel feeding 
technique, consisting of a sturdy and silent 
pellet kit which guarantees a very high 
reliability over time, as the automatic 
inversion motor is equipped with an auger 
control safety that prevents the boiler 
from blocking and any breakages caused 
by fuel blockage.

www.jolly-mec.it www.clam.it www.carincigroup.it

05BS BEST STOVES

PADDY 
PADDY è una stufa moderna, semplice, ma 
di carattere senza le tradizionali griglie 
frontali a vista. È proposta in tre potenze e 
in 3 finiture. PADDY è ideale per riscaldare 
abitazioni di medie dimensioni adattandosi 
perfettamente in tutti gli ambienti di casa 
con la possibilità di diffondere l’aria calda 
in altre stanze. Può essere installata con 
l’uscita fumi posteriore oppure superiore 
semplice.

AURORA 
Con Aurora di CLAM l’eleganza si unisce 
alla convenienza di riscaldare tutta la casa 
grazie a un moderno e funzionale impianto 
a biomassa! Disponibile in due potenze, 
da 20 e 26 kW, alimenta termosifoni, 
termoconvettori, impianti a pavimento, 
boiler o puffer e fornisce aria calda 
ventilata. Inoltre con l’apposito kit, è in 
grado di produrre acqua calda sanitaria.

TERMOSTUFE COMBI 200 
La termostufa Carinci Combi è un 
generatore a biomassa a doppio circuito 
per riscaldamento e produzione di acqua 
calda sanitaria. Il kit pellet robusto e 
silenzioso garantisce una altissima 
affidabilità nel tempo, in quanto il motore 
a inversione automatica è dotato di una 
sicurezza controllo coclea che evita il 
blocco della caldaia e eventuali rotture 
causate dal blocco del combustibile.
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Motors

INNOVATION  & KNOW HOW 

DC Brushless

AC poli schermati 
albero cavo con encoder

AC shaded pole 
hollow shaft with encoder

www.softingitalia.it/motors info@softingitalia.it+39 024505171

SOFTING ITALIA SRL Via M. Kolbe 6, 20090 Cesano Boscone (MI)

AC poli schermati “heavy duty”
AC shaded pole “heavy duty” 

AC poli schermati con 
encoder
AC shaded pole with 
encoder

AC Induzione 
AC Induction

I nostri motori sono riconosciuti da sempre per  
affidabilità, silenziosità ed efficienza

   Our motors have always been recognized for  
reliability, quietness and efficiency

T-FIRE BY TESPE
LA GAMMA PRODOTTI PER STUFE E CAMINETTI

Tespe è altamente specializzata e leader nella produzione di Tessili 
Tecnici per isolamento termico e per tenute statiche per alte 
temperature: Corde, Trecce, Calze, Nastri, Tessuti, Manufatti isolanti e 
coibenti, Giunti di dilatazione.

Produce e commercializza anche una vasta gamma di Guarnizioni 
Industriali per tenute statiche e dinamiche.

T-FIRE by Tespe rappresenta la gamma prodotti ideale per stufe e caminetti.

PER MAGGIORI INFORMAZIONI SULLA NOSTRA INTERA GAMMA CONSULTA IL NOSTRO CATALOGO
 T-FIRE DIRETTAMENTE SUL NOSTRO SITO INTERNET

WWW.TESPE.IT

Tespe srl - Via Pizzo Arera 44 - 24060 Chiuduno - BG - Italia 
Telefono (+39) 035 838864 - Fax. (+39) 035 838865 - info@tespe.it



www.aelix.it

Tel: +39 0424 567541
info@aelix.it

Regolatori per camini e inserti a legna
Stufe e termostufe
Monoblocchi

Aria di Casa IL TURNOVER TECNOLOGICO 
AIUTA L’AMBIENTE, 
EMISSIONI DIMINUITE  
DEL 40% IN 12 ANNI

I DATI DEL RAPPORTO 
STATISTICO 2023 DI AIEL 

Un trend che interessa in particolare i 
dispositivi “tradizionali” come i camini aperti, 
passati dal 42% del parco installato nel 2010 

al 34% nel 2022. 
Mentre le stufe a pellet, negli stessi anni, sono 
passate dal 6% al 21% del totale installato. Resiste 
tuttavia nel nostro Paese un parco vetusto, visto 
che il 66% degli apparecchi ha un’età superiore ai 
10 anni.  

Il quadro emerge dai dati presenti nel Rapporto 
Statistico 2023 “Il legno nel riscaldamento 
residenziale e domestico” curato da Aiel – 
Associazione italiana energie agroforestali, che 
fotografa lo stato del riscaldamento domestico a 
biomasse al 2022 e, in particolare, l’evoluzione 
del parco tecnologico e i suoi effetti in termini di 
efficienza energetica e di riduzione delle emissioni 
atmosferiche. 

Il turnover tecnologico  
aiuta l’ambiente: 

tra 2010 e 2022 le emissioni 
di Pm10 causate dagli 

apparecchi a legna e pellet in 
Italia sono diminuite del 40%, 

al netto di una sostanziale 
stabilità del parco installato.

«Un contributo determinante al miglioramento della 
qualità dell’aria è arrivato dal Conto Termico che, 
insieme a bandi di finanziamento locali e regionali, 
ha fatto da volano alla riqualificazione energetico-
ambientale del parco generatori a biomassa – spiega 
Annalisa Paniz, direttrice generale di Aiel –. Tuttavia, in 
Italia è ancora attivo un imponente parco di generatori 
vetusti che ostacola un’ulteriore accelerazione del 
processo di miglioramento della qualità dell’aria. Per 
questo è necessario rafforzare l’impegno in questa 
direzione, a partire da una semplificazione, revisione 
e potenziamento dell’incentivo Conto Termico».

PF Magazine  |  43



I dispositivi “tradizionali”, come i camini aperti, sono 
passati dal 42% del parco installato al 34%. Mentre le stufe 
a pellet, ovvero apparecchi automatici con tecnica di 
combustione evoluta, sono passate dal 6% al 21% del totale 
installato in 12 anni segnando un incremento di 16 punti 
percentuali. 

Gli apparecchi a legna, che nel 2010 rappresentavano 
il 92% del parco installato, corrispondono oggi al 75%, 
mentre le tecnologie alimentate a pellet sono cresciute 
dall’8% al 25%.

Il turnover tecnologico deve però ancora interessare oltre 
la metà degli apparecchi installati: infatti, circa il 66% ha 
un’età superiore ai 10 anni. Negli ultimi 5 anni si nota però 
un forte calo degli apparecchi a legna basati su tecniche di 
combustione “tradizionale”: il camino aperto, ad esempio, 
rappresenta solo lo 0,4% dei dispositivi di installazione 
recente. 
Tuttavia, rimangono in esercizio ancora oltre tre milioni di 
questi generatori, a causa di una vita utile molto lunga.

IL RAPPORTO STATISTICO AIEL 2023

-8%
+16%

2010

42%

6%

34%

21%

CAMINI APERTI

STUFE A PELLET

20102022 2022

PARCO INSTALLATO
Tipologia di apparecchio

VENDITE
Tipologia di alimentazione

PARCO INSTALLATO
Tipologia di alimentazione

LEGNA

PELLET

2010 20102022 2022

-18%

+17%

92%

75%

8% 25%

APPARECCHI A 

PELLET

APPARECCHI A 

LEGNA

ALTRO

59%

13%

28%

Pensare & agire global....
             Pensare & agire local

Oltre 200
tecnici commerciali
agenti
store specialist point
depositi di vicinanza

PREVENZIONE ALL’INCENDIO DA
SOVRATEMPERATURE E FUOCO
DI FULIGGINE PER SOFFITTI E
TETTI IN LEGNO

• Certificato CE EN 1856-1
• Sistema camino doppia parete
• Test incendio: 1000 °C
• Diametri: 80 - 600 mm
• Classe di temperatura: T 450°

(test 550 °C)

• Distanza minima parti 
combustibili: 0 mm (G00)

• Non ventilato
• Ideale per abitazioni ad alta

efficienza energetica e
Blowner Door Test

NEWSNEWS

Per informazioni

Tel. 035 051051 - anc@ancamini.it

www.ancamini.it

Dai dati del Rapporto Aiel 
emerge che il parco 

installato nel settore residenziale 
ha subito tra il 2010 ed il 2022 una 

profonda evoluzione rispetto alla 
tipologia degli apparecchi installati e 

del biocombustibile utilizzato.

Le vendite restano dominate dagli apparecchi alimentati 
a pellet ed in particolare dalle stufe a pellet: il 59% delle 
vendite tra il 2010 ed il 2022. Seguono le stufe alimentate a 
legna, che rappresentano il 13% delle vendite nel periodo 
di riferimento. 
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Anche il consumo dei biocombustibili legnosi è cambiato.

Tra il 2010 ed il 2022 il consumo di legna da ardere si è ridotto 
dall’85% dei consumi complessivi al 70%, per effetto dell’aumento 
dell’uso di pellet che nello stesso periodo è passato dal 6 al 21% 
e per un incremento significativo dell’efficienze energetica dei 
nuovi generatori a legna; si consuma meno e meglio. 

Il cippato rappresenta stabilmente circa l’8% dei consumi totali.

CONSUMO BIOCOMBUSTIBILI LEGNOSI 2010-2022

2010

85%
70%

2022 2010

6%
21%

2022 2010

8% 8%

2022

+15%
-8%

www.lincarstufe.com

CORISIT Srl - 42046 Reggiolo - RE - Italy - Ph. +39 0522 972260 - info@corisit.com

A000
Ivory

0505
Red

A060
Luserna Stone

A040
Mosaic 01

A041
Mosaic 02

A042
Mosaic 03

RAVENNA. LA PICCOLA DI CASA LINCAR 
CON UN GRANDE CARATTERE

RAVENNA vanta rifi niture di altissimo pregio: 3 versioni in Marmo, 1 Pietra Luserna 
e 2 soluzioni acciaio verniciato Rosso e Avorio. La porta in ghisa smaltata è di ampio 
spessore e garantisce un’ampia vista emozionale della fi amma. Ha un design unico 
ed elegante, che si adatta a qualsiasi ambiente; grazie alle sue dimensioni ridotte, 
può essere collegata anche in piccoli ambienti; l’ampio focolare consente carichi 
di legna importanti e la piastra di cottura in ghisa radiante garantisce performance 
elevate per la cottura dei cibi La cucina a legna RAVENNA garantisce un’elevata 
effi cienza energetica, che la rende conforme alle normative del settore. È incentivata 
dal Conto Termico e certifi cata ariaPulita™ con 5 stelle.

Potenza termica: 9,69 kW - Rendimento: 85,7% - Dimensioni: (LxPxH) 775x695x920 cm  
Peso 170/190 kg - Scarico fumi superiore e posteriore.

CUCINA A LEGNA
5 STELLE

RAVENNA

ECODESIGN 2O22

A+

IL RAPPORTO STATISTICO AIEL 2023
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COMFORT P70 AIR PLUS
L’evoluta gamma di inserti a pellet 
La Nordica-Extraflame si arricchisce 
quest’anno di un nuovo modello, il Comfort 
P70 Air Plus, progettato e realizzato per 
garantire grande praticità ed elevate 
prestazioni, offrendo la possibilità di 
canalizzare l’apparecchio fino a 8 metri 
di distanza, sfruttando al massimo i suoi 
10 kW di potenza nominale per scaldare 
anche un’altra stanza della tua casa.

TK 03F
Caminetto a legna trifacciale a convezione 
naturale caratterizzato da un’ampia 
visione del fuoco. La porta, interamente 
in vetro ceramico, è apribile a saliscendi 
con maniglia in acciaio inox e ad anta per 
agevolare la pulizia. Struttura in acciaio di 
grosso spessore e camera di combustione 
e piano fuoco in refrattario ceramico.

SYNTHESIS MODULAR
SYNTHESIS MODULAR è l’innovativo 
focolare modulare a pellet ad aria forzata 
dal design pulito, senza griglie a vista e 
adatto alle installazioni più esigenti. Grazie 
ai componenti modulari può essere fornito 
come inserto per camino esistente, con 
cassetto di caricamento pellet frontale 
o caricamento dalla cappa con tubo 
orientabile e sportello oppure come nuovo 
caminetto con l’aggiunta del cavalletto.

COMFORT P70 AIR PLUS
The advanced range of La Nordica-
Extraflame pellet inserts is enriched this 
year with a new model, Comfort P70 Air 
Plus, designed and built to guarantee great 
practicality and high performance, offering 
the possibility of a ducting system up to 8 
meters away, making the most of its 10 kW 
of nominal power to heat another room in 
your home.

TK 03F
Three-sided wood-burning fireplace with 
natural convection characterized by a 
wide view of the fire. The door, entirely 
in ceramic glass, can be opened with a 
sliding door with stainless steel handle 
and a sash to facilitate cleaning. Structure 
in thick steel and combustion chamber and 
fire bed in ceramic refractory.

SYNTHESIS MODULAR
SYNTHESIS MODULAR is the essence of 
the air pellet fireplace, with an elegant 
design. It is complete with all possible 
accessories to be able to transform it 
according to your needs and requirements. 
From the simple interlocking insert in 
an existing fireplace, to the renewal and 
replacement of an old fireplace, it can 
become a new fireplace with or without 
stand and have multiple accessories.

www.lanordica-extraflame.com www.caminettimontegrappa.it www.jolly-mec.it
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02 BEST FIREPLACES

www.evacalor.com www.clam.it www.carincigroup.it
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BF Perchè riunciare quando
puoi scegliere entrambi.REVOLUTION  GREEN IBRIDO per necessità.
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La praticità del pellet unita alla ineguagliabile atmosfera e al risparmio della legna. 
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ABBIAMO LAVORATO TANTO PER RENDERE LA VOSTRA ESPERIENZA 5 STELLE 

NICO
Frontale porta in vetro serigrafato nero. 
Ventilazione forzata. Cassetto frontale 
estraibile per il caricamento pellet. 
Serbatoio pellet da 18 kg. 5 potenze 
di funzionamento. Display con menù 
a 6 lingue. Braciere in ghisa. Maniglia 
rimovibile. Canalizzazione con due 
ventilatori indipendenti su due uscite. 
Doppia canalizzazione indipendente 
con possibilità di essere comandata da 
termostati.

ENERGY 2.0
ENERGY 2.0 è il termocamino-caldaia 
ideale per realizzare il sistema di 
riscaldamento su misura per le tue 
esigenze. Disponibile in due modelli dalle 
diverse dimensioni e potenze, è in grado di 
alimentare termosifoni, termoconvettori, 
impianti a pavimento, boiler o puffer di 
accumulo e, con gli appositi kit, è in grado 
di produrre acqua calda sanitaria.

TERMOCAMINI EVOLUTION 4.0
Il termocamino CARINCI EVOLUTION 4.0 è 
un generatore di calore a biomassa per il 
riscaldamento e produzione di acqua calda 
sanitaria compatto ad alto rendimento, 
abbinabile a qualsiasi tipo di impianto 
termico. Il sistema «Acquaplus» di Carinci 
Group permette di prelevare l’acqua 
calda sanitaria con poco fuoco, a basse 
temperature e a fuoco spento per almeno 
mezza giornata dallo spegnimento del 
termocamino.

NICO
Front glass door with black etching. 
Forced ventilation. Removable front 
drawer for pellet loading. 18 kg Pellet 
tank. 5 operating power levels. Menu 
display in 6 languages. Cast iron brazier. 
Removable handle. Channelling with 
two independent fans on two outputs. 
Double independent canalization with the 
possibility to be controlled by thermostats. 
Radio control supplied. Safety thermostat.

ENERGY 2.0
ENERGY 2.0 is the ideal fireplace-boiler to 
create the heating system tailored to your 
needs. Available in two models of different 
sizes and powers, it is able to power 
radiators, convectors, floor systems, 
boilers or storage puffers and, with 
the appropriate kits, is able to produce 
domestic hot water.

EVOLUTION 4.0 HEATING 
FIREPLACES
The Carinci Evolution 4.0 heating fireplace 
is a compact, high performance biomass 
heat generator for general heating and 
supply of domestic hot water. Unique 
is the “AcquaPlus” system, designed 
by Carinci Group, which allows to draw 
domestic hot water when the fire is low 
(even at 40°C) and also when the fire is out 
for at least half a day.
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L e due Province Autonome hanno 
recentemente pubblicato due 
bandi finalizzati ad erogare 

incentivi per accelerare il turnover 
tecnologico degli impianti termici civili 
a biomasse obsoleti. 
Si tratta di territori montani, dove 
non si rilevano particolari criticità in 
riferimento ai superamenti di PM10 
e NOx in inverno, ovvero non ci sono 
procedure di infrazioni aperte sui 
principali inquinanti dell’aria, almeno 

rispetto ai valori limite della direttiva in 
vigore. Tuttavia, in inverno, soprattutto 
nelle valli con scarsa dispersione 
degli inquinanti, si rilevano con una 
certa frequenza superamenti del 
valore obiettivo di Benzo(a)pirene, 
nonché alcuni superamenti dei valori 
di PM10 e PM 2,5, per lo più nei centri 
abitati. La principale sorgente di 
questi inquinanti è la combustione 
domestica tradizionale della legna in 
apparecchi e caldaie tecnologicamente 

ALTO ADIGE E TRENTINO: 
CONTRIBUTI ALLA 
RIQUALIFICAZIONE 
ENERGETICO-AMBIENTALE 
DELLE CALDAIE A BIOMASSA 
TECNOLOGICAMENTE 
OBSOLETE 

non più compatibili con gi obiettivi 
di miglioramento della qualità 
dell’aria locale. Per questo motivo 
il MASE ha messo a disposizione 
dei fondi per l’adozione di misure 
per il miglioramento della qualità 
dell’aria, nell’ambito di un Accordo di 
programma. Parte di queste risorse 
sono state destinate dalle province ai 
bandi di rottamazione degli impianti a 
biomasse obsoleti, di cui si riporta una 
sintesi di seguito.

Valter Francescato, direttore tecnico AIEL
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BIOCLASS      DX

Possibilità di utilizzo 
combinato con legna 
Modulazione elettronica 
Cambio automatico di 
combustibile 
Contenitore di pellet 
integrato 
Pulizia automatica 
Accensione automatica 
legna 

Connettività con  
l’app “iConnect”
Pulizia automatica
Controllo della combustione  
“FLAME LOGIC”
Facilità d’installazione
Possibilità di utilizzo con 
gusci di nocciola
Ritorno diretto “Hot stream”

Connettività con l’app “iConnect”
Riscaldamento e ACS
Dotazione idraulica completa
Pulizia automatica
Controllo della combustione “FLAME LOGIC”
Accumulatore per ACS integrato in acciaio inox
Possibilità di utilizzo con gusci di nocciola
Ritorno diretto “Hot stream”

DUAL THERM BIOCLASS

www.windhageritaly.it - tel 04381799080
Leader europeo nel riscaldamento a biomassa: le più alte prestazioni sul mercato.

DAL 1921: PIU’ DI 100 ANNI DI INNOVAZIONE

+
LE CALDAIE A BIOMASSA

PIÙ AMATE DALLA NATURA

+

La più ampia gamma di caldaie a 5 stelle

L’incentivo della provincia sud tirolese 
(dgr 186 del 26/09/2023) punta alla 
riqualificazione energetico-ambientale 
delle caldaie centralizzate nel range 
di potenza termica nominale 35-500 
kW. In questo territorio, infatti, negli 
ultimi trent’anni sono stati installati 
numerosi impianti di questa taglia, 
sia nel settore civile sia nel terziario. 
Numerosi di questi impianti sono ora 
giunti alla fine della loro vita tecnica e 
quindi si rende necessario accelerare 
la loro sostituzione con tecnologie allo 
stato della tecnica. Per gli impianti 
domestici <35 kW, invece, la Provincia 
punta su azioni di sensibilizzazione 
al corretto utilizzo e sulla promozione 
del Conto Termico, ovvero degli 
incentivi GSE per la sostituzione e 
riqualificazione degli impianti obsoleti, 
valorizzando la rete di contatto con gli 

utenti finali degli Spazzacamini, una 
figura professionale istituzionalizzata, 
la cui attività è disciplinata dal quadro 
normativo provinciale. 
Possono beneficiare del “bando 
caldaie” le persone fisiche, gli enti 
senza scopo di lucro e le persone 
giuridiche (PMI, incluse le imprese 
individuali) che realizzano gli 
interventi nel territorio della provincia 
di Bolzano. Per le PMI si applicano i 
limiti previsti dalla normativa europea 
sugli aiuti di stato.
Le domande di contributo possono 
essere presentate dal 1° gennaio al 
30 giugno di ogni anno a partire dal 
01/01/2024 al 30/06/2027, fino ad 
esaurimento dei fondi disponibili, 
circa 3,6 M€. Il beneficiario deve aver 
richiesto l’incentivo Conto Termico 
al GSE, a partire dal 13 gennaio 

2023, per la sostituzione di una 
caldaia a biomassa esistente costruita 
antecedentemente al 2003 compreso, 
come riportato nella targhetta del 
generatore. La nuova caldaia a 
biomasse deve avere una potenza 
nominale non superiore a 500 kW e 
Certificazione Ambientale 5 Stelle (cfr. 
d.m. 186/2017). L’impianto non deve 
essere ubicato in un’area già servita da 
un impianto di teleriscaldamento.
La misura del contributo viene 
espressa come una percentuale 
massima dei costi ammissibili 
riconosciuti dal GSE, con percentuali 
di copertura differenziate a seconda 
del tipo di beneficiario e, nel caso 
delle imprese, della loro dimensione 
economica, come indicato nella tabella 
di seguito.

In ogni caso, l’ammontare massimo del contributo provinciale non può 
essere superiore a € 80.000. 
La richiesta del contributo provinciale va fatta una volta che l’istruttoria 
GSE è andata a buon fine, ovvero con in mano la “scheda-contratto”. 

I principali documenti richiesti dalla provincia sono: 
- il Certificato Ambientale 5 Stelle della caldaia, 
- la relazione tecnica del progettista 
- la Dichiarazione di conformità dell’impresa di installazione, 
ovvero documenti già in possesso del beneficiario, si tratta pertanto di 
una procedura molto semplice e chiara.

Integrazione incentivo GSE % copertura spese ammesse

Persone fisiche - Enti no-profit 80%

Piccole Imprese 65%

Medie Imprese 55%

ALTO ADIGE: 3,6 M€ PER LA SOSTITUZIONE DI CALDAIE 35-500 KW 

Per maggiori informazioni e servizio di assistenza: 
https://ambiente.provincia.bz.it/aria/contributi-sostituzione-vecchi-impianti-a-legna.asp
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Con il bando rottamazione la Provincia 
Autonoma di Trento, insieme ai 
Consorzi dei Comuni dei Bacini 
Imbriferi Montani (BIM), punta alla 
riqualificazione energetico-ambientale 
degli impianti termici domestici 
di potenza nominale fino a 35 kW, 
con uno stanziamento di 1,7 M€.  Il 
soggetto attuatore è il Consorzio 
BIM Adige Trento che gestisce il 
procedimento di concessione e 
liquidazione dei contributi.
I beneficiari sono le persone fisiche 
residenti in Trentino che presentano 
domanda di contributo per l’unità 
abitativa in cui risiedono, possono 
presentare una sola domanda. La 
richiesta di incentivo può essere 
presentata anche per interventi iniziati, 
ma non ancora conclusi, alla data di 

TRENTINO: FINO A € 5.000 PER LE CALDAIE A BIOMASSA ≤ 35 KW

Per maggiori informazioni e servizio di assistenza: 
https://www.bimtrento.it/ita/contributi-stufe

L’installazione di caldaie a biomassa EN 303-5 fino a 500 kW è consentita nel 
rispetto dei seguenti requisiti.

1. �Sistema di accumulo termico dimensionato sulla base dell’analisi del sistema 
edificio-impianto, in ogni caso non inferiore a 20 l/kW, per le caldaie a 
caricamento automatico, e 55 l/kW, per quelle a caricamento manuale;

2. �Pompa di calore o impianto solare termico per la copertura di almeno il 50 per 
cento del fabbisogno di acqua calda sanitaria.

I requisiti di cui sopra si applicano sia in caso di nuova costruzione ed interventi 
assimilati (demolizione e ricostruzione, ristrutturazione importante di I livello, 
ampliamenti > 15% del volume riscaldato) sia nel caso di intervento di sostituzione 
dell’impianto esistente nell’ambito di una ristrutturazione di II livello o di una 
riqualificazione energetica (cfr. FAQ 2.09 pubblicata nel sito di APRIE).

Il bando è particolarmente semplice nel caso si opti per il Conto Termico, 
perché tutti i documenti richiesti sono di fatto già quelli in possesso del soggetto 
responsabile o del suo delegato.
Le domande possono essere presentate a partire dal 30 ottobre 2023, fino al 
31 ottobre 2024, e saranno ammesse in ordine cronologico in base alla data di 
presentazione. 

pubblicazione del bando: 17/10/2023. 
Fanno fede le date delle quietanze 
di pagamento e la data riportata 
nella Dichiarazione di Conformità 
dell’impianto termico. 
Il contributo è destinato alla 
sostituzione di generatori a biomasse 
esistenti di classe ambientale inferiore 
a 4 Stelle, ovvero non classificabili 
ai sensi del d.m. 186/2017. I nuovi 
generatori a biomasse devono 
appartenere alle classi 4 o 5 Stelle. 
Il contributo è cumulabile con 
il Conto termico e le detrazioni 
fiscali (Ecobonus e Bonus Casa). Le 
detrazioni possono essere fruite per le 
spese sostenute al netto del contributo 
provinciale.
Per le nuove caldaie a biomassa il 
contributo massimo è di € 4.000, con 

un contributo aggiuntivo di € 1.000 
qualora sia necessario un intervento di 
riqualificazione del sistema fumario.
Nel caso delle caldaie è bene chiarire 
che sono ammesse tutte le tipologie di 
intervento di sostituzione contemplate 
nel decreto Conto Termico e nelle sue 
Regole Applicative, ovvero anche la 
sostituzione di uno o più apparecchi di 
riscaldamento d’ambiente dell’edificio 
con una caldaia centralizzata.
Inoltre, la sostituzione dell’impianto 
termico ricade nella definizione di 
“riqualificazione energetica” per 
la quale – nel caso delle caldaie a 
biomasse - il Regolamento per l’Edilizia 
Sostenibile della provincia prescrive 
specifichi requisiti, che si sintetizzano 
di seguito (cfr. punto 7, Allegato A del 
D.P.P 13/07/2009, . 11-13 Leg.).

www.froeling.com  Tel. 0471 / 06 04 60

Caldaie certificate per i limiti emissione severissimi della 
Regione di Lombardia 10/2022, con elettrofiltro integrabile!

Tutto il programma prodotti certificato a 4/5 Stelle!

Caldaie a cippato/pellet con elettrofiltro integrabile!

Caldaie a pellet a condensazione!

riscaldare meglio  

LA NUOVA GENERAZIONE DI 
CALDAIE FRÖLING
Soluzioni innovative da 7 – 1500 kW.

RISCALDARE MEGLIO 
CON MAGGIORE CONFORT
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CI SONO COSE CHE  
NON HAI ANCORA VISTO. 

FINO AD ADESSO.

Nessuno sa cosa troverete nel camino, ma con le telecamere Wöhler potete 
essere sicuri di vederlo bene!

La videoispezione potrete farla in alta definizione grazie al sistema in HD, 
schermo cristallino, testata rotativa con l’illuminazione incorporata ed una 
serie di accessori e centratori per ogni vostro intervento.

Per saperne  
di più: 

woehler.it/vis

Wöhler Italia srl
Sede, centro corsi ed assistenza tecnica
Via Coraine 21 · 37010 Costermano VR
Tel.: 045 6 20 00 80 · E-Mail: info@woehler.it
www.woehler.it

www.oekofen.it

Calore verde senza emissioni.
ZeroFlame®

L’impianto è stato installato in una villetta sul Lago d’Iseo, si tratta 
di una caldaia a pellet Ökofen tipo Condens-E con motore stirling 
per la produzione di energia elettrica. 
L’impianto può produrre 14kW di energia termica e 600W di 
energia elettrica.

Un altro Condens-e Ökofen nella splendida Val d’Ultimo (BZ) a 1.850 m 
è stato messo in funzione con successo. 
La particolarità: funzionamento autosufficiente con una piccola fonte di 
energia idroelettrica, accumulo di batterie, inverter e naturalmente un 
ottimo sistema di riscaldamento Condens-e di 14kW potenza termica e 
600W potenza elettrica.
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dal 1976 

le nostre stufe a pellet      stelle
ad aria calda ventilata

usufruiscono dell’incentivo del Conto Termico 2.0 (D.M. del 16/02/2016).

BOMA EVO
9,1 kW - NES10 EVO
ermetica
aria calda ventilata
ventilazione SMART
rendimento 89,5%
PP 14 mg/Nm3

GASSA EVO
8,6 kW - NIS9 EVO Wi-Fi
aria calda ventilata
uscita fumi integrata
ventilazione SMART
rendimento 92,1%
PP 14 mg/Nm3

ALPINA M
11,8 kW - MP13 AUP
autopulente
ermetica
aria calda ventilata
vetro “effetto wonder”
rendimento 88,0%
PP 11 mg/Nm3

www.caminettimontegrappa.it

AZULEIA
9,1 kW - SPS10
ermetica
aria calda ventilata
e canalizzabile
ventilazione SMART
rendimento 91,3%
PP 14,6 mg/Nm3

FENDOR
12,4 kW - SXS12
ermetica
aria calda ventilata e canalizzabile
ventilazione SMART
rendimento 92,4%
PP 11 mg/Nm3

ELICA
9,0 kW
aria calda ventilata
rendimento 88,0%
PP 14 mg/Nm3

�

DROMA
8,0 kW
ermetica
aria calda ventilata
rendimento 89,5%
PP 15 mg/Nm3

VOGLIO IL
MEGL IO
DAL 1976

Saremo presenti alla fiera di PROGETTO FUOCO
dal 28 febbraio al 2 marzo 2024 - padiglione 6 - stand D50
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01 BEST ACCESSORIES

www.demarinissrl.it www.roccheggiani.it www.maxitrol.com
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BA
K2TC
Accessorio per canne fumarie con finitura 
Rusty: tee a croce doppia parete con tappo 
ispezione resistente ad alte temperature.

SPGN
Questi prodotti, di gradevole aspetto 
estetico, sono utilizzati per l’evacuazione 
fumi da stufe a legna e pellet nei tratti a 
vista interni agli edifici. Buone prestazioni 
in termini di stabilità meccanica e 
robustezza. Verniciatura a polvere per 
alte temperature (fino a 550°C) resistente 
all’abrasione e ai graffi. Idoneo per stufe a 
pellet. Diametri da Ø 80 a Ø 180 mm.

E-FLAME
Il nuovo sistema E-Flame di Maxitrol viene 
utilizzato per il controllo completamente 
automatico dell’aria di combustione 
nelle stufe a legna e a combustibile 
solido. Il sistema alimentato a batteria 
aiuterà anche a soddisfare i requisiti 
della nuova direttiva sulla progettazione 
ecocompatibile, poiché consente agli 
apparecchi a combustibile solido di 
funzionare alla massima efficienza.

K2TC
Chimneys accessory with rusty topcoat: 
90° tee duct with high temperature 
inspection closure.

SPGN
This product, having a pleasant look, is 
used for fumes discharge from wood and 
pellet stoves in sight parts inside the 
buildings. Good performances in terms 
of mechanical stability. High temperature 
(up to 550°C) powder coating, resistant 
to abrasion and scratches. Designed for 
pellet stoves. Diameters from Ø 80 to Ø 
180 mm.

E-FLAME
The new E-Flame system by Maxitrol 
is used for fully automatic control of 
combustion air in wood and solid fuel 
stoves. The battery powered system will 
help fulfill the requirements of the new 
ecodesign directive, as it enables solid 
fuel appliances to run at peak efficiency. 
The system can operate any appliance 
according to OEM specifications with 
minimal program/installation effort by the 
manufacturer.
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KUOKI
Performante, Funzionale, Sicuro.

klover.it

✓ Forno XXL in acciaio INOX 
 a 3 livelli.
✓ Camera di combustione 
 in Keramik HD.
✓ Porte con vetro ceramico 
 alta temperatura.
✓ Combustione indiretta 
 a letto di brace.
✓ Ampio vano porta oggetti.

11,4 kW

5
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